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Neues Seminar: Online-Marketing mit der
SV-Dialogmethode & Termine 2027

Hofheim, 10. Mai 2026

Liebe Freunde der Dialogmethode,

vielen Dank fur die zahlreichen positiven Ruckmeldungen, die neuen Termine
unserer LIVE-Online-Seminare fir 2027 sind ab sofort buchbar !

Sie erwarten praxisnahe Seminare, individuelle Betreuung und direkt umsetzbare
Inhalte — ganz bequem online oder auch als Inhouse-Seminar.

Neu: ,Online-Marketing mit der SV -Dialogmethode”
Erlenen Sie, wie die Verbindung der SV-Dialogmethode mit Ihrer Online-
Kommunikation Ihre Medien noch erfolgreicher werden.

Wichtig: In 2027 erhohen sich die Seminarpreise um jeweils 50 €.
Sichern Sie sich daher fruhzeitig Ihren Wunschtermin zum alten Preis.

Unsere Seminare haben ganz nach Prof. Vogele alle das Ziel, Sie anzuleiten, Ihre
Werbe-Kommunikation nachweislich effizienter zu gestalten bzw. zu entwickeln.

Wir freuen uns auf den Dialog mit Thnen

Ihr

Klaus G%‘ ler

PS: Jetzt buchen und in 2027 zu alten Preisen Seminar teilnehmen
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- Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode
- Dialogmethode aufbauen, vertiefen & festigen
- Blickgerechte Print Werbung gestalten
- Aktivierende Kataloge gestalten
- Texten fiir Print-Medien -folgt-
- Bessere E-Mails und Newsletter schreiben
- Kreatives Schreiben
- Emotionen als Erfolgsfaktor in der Kunden-
Ansprache und wirkungsvolle Dialoge fuhren
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uberzeugend - dynamisch - empathisch .
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https://sv-dialogmethode.de/seminare/online-marketing-mit-der-sv-dialogmethode/

Die SV-Dialogmethode

Seminare ...

Alle Seminar richten sich an Direktmarketing-
Einsteiger und Anwender, Fihrungskrafte,
Geschaftsfuhrer, Vertriebsmitarbeiter,
Vertriebsleiter, Marketing-Verantwortliche,
Produktentwickler / Produktmanager, die
schriftliche Dialog-Medien entwickeln, beurteilen
und gestalten.

Hier finden Sie alle Seminare zum Basis-Wissen,
Texten und Gestalten nach der Prof. Vogele
Dialogmethode. An alle, die ihre Werbemedien
wirkungsvoll und verkaufsstark optimieren
mochten.

Entscheiden Sie sich zu einem Einzel-Training oder
fur Ihr Unternehmen zu einem Inhouse-Seminar.
Sie wollen Menschen und Unternehmen kennen-
lernen? Dann sind die offenen Seminare genau
das Richtige.

NEU - LIVE Online-Seminare

Sie stellen Fragen, sehen Praxis-Beispiele und
kdnnen lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit
einbinden. Analog eines ,Prasenz-Seminars”. |hr
Seminar wird 1:1 LIVE durchgefiihrt, es handelt

sich dabei um keine Aufzeichnung.

Der ,Seminar-Wecker” bei offenen Seminaren.

Ilhr gewiinschtes Seminar hat noch keinen Termin?
Dann nutzen Sie unverbindlich unseren ,Seminar-
Wecker”. Wir sammeln lhre Anmeldungen, bei
mehr als 3 Anfragen stimmen wir einen Termin
und Ort mit Ihnen ab. Dieser ,Wecker“

ist fur Sie kostenfrei.

Was wir noch leisten ...

Auftrags-Markforschung

Wie wirkt lhr Werbemittel auf lhre Zielgruppe?

Mit Hilfe von Befragungen und Untersuchungen per
Eye-Tracking erfahren Sie mehr iiber lhr Werbemittel
und mogliche Optimierungs-Ansatze.

»SV-Blog“

Lesen Sie auf sv-dialogmethode.de im
,»SV-Blog” jede Woche eine im Seminar

oder per Mail gestellte Frage. In Anlehnung

an Prof. Siegfried Vogele Tipp der Woche lesen
Sie aktuelle Fragen und Experten-Antworten.

Uber uns ...

Wir sind ein Team aus selbstandigen Trainern

und Beratern. Alle Dozenten kommen aus der Praxis,
verfiigen Gber jahrelange Erfahrung im Vertrieb und
in der Beratung im Dialogmarketing.

Uns verbindet die Liebe und die Faszination zur
Dialogmethode. Als ehem. Mitarbeiter des Siegfried
Vogele Instituts bieten wir Ihnen das gesamte
Spektrum zur Dialogmethode an.
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LIVE Online-Seminar: *

"Basis-Seminar 2ur SV-Dialogmethode”
"Texten mit der SV-Dialogmethode”

"Online Marketing mit der SV-Dialogmethode”
"Gestalten mit der SV-Dialogmethode”

"Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

"Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode”

"Gestalten mit der SV-Dialogmethooe"
"Texten mit der Sv-Dialogmethode”

"Online Marketing mit der SV-Dislogmethode”
"Basls-Seminar zur SV-Dialogmethode”
"Texten mit der SV-Dialogmethoda”
"Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
"Basls-Seminar 2ur SV-Dialogmethode”
"Online Marketing mit der SV-Dialogmethode”

"Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

*Inhouse-Seminare nach Individueller Absprache jederzeit moglich
*LIVE Online-Seminar Jeweils von 10:00 bis 12:30 Uhr Anderungen méglich nach Absprache

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
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Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Lernen Sie die Grund-Prinzipen und deren Anwendungen kennen, unabhingig Thres Werbemediums.
Die Wichtigkeit von Text und Gestaltung von Print- und Online-Medien. Sie erlernen alle wichtigen
psychologischen Grundlagen der SV-Dialogmethode. Zur Verdeutlichung werden im LIVE-Seminar
verschiedene Kommunikations-Formen herangezogen.

Das Seminar richtet sich an alle im Dialogmarketing beschiiftigte, die schriftliche Dialog-Medien entwickeln
und gestalten. Lernen Sie, wic Werbemedien wirkungsvoll und verkaufsstark sind.

Klaus Gucekler
Thr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Seminar nhalte:

Teil 1: Teil 2: Teil 3:
¢ Einfihrung: Direktmarketing e Die Dialog-Formel e Grundsatze der
vs. Dialogmarketing e Der Kurz-Dialog Gestaltungs-Psychologie in
¢ Die »Lebenskurve« einer e Praxis-Ubung Bezug auf Bilder und Texte
Mailing-Aktion gern mit Ihrem Werbemittel * Blickgerechte Gestaltung
* Die Psychologie der s . e Grundlagen des
einzelnen Dialog-Stufen kundengerechten Textens
il e 8 o

Das Online-Seminar findet in drei Teilen statt, damit Sie es besser in den Berufsalltag integrieren kinnen.
Damit bleibt Thre Konzentration in allen drei LIVE Online-Seminaren konstant hoch. Sie haben die
Maglichkeit am Folgetag vorangegangene Punkte noch einmal zu hinterfragen. Gern geht der Kursleiter
auf Thre Wiinsche und Werbemittel cin.

Senden Sie uns Thr Werbemedium im Vorfeld zu, gern binden wir es in das Seminar ein und erfahren Sie
erste Optimierungs-Ansitze im personlichen Gesprich oder im Seminar.
Fiir 649.-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSL.) Dieses Seminar ist der Haupt- Bestandteil des Dialog-Managers.

1
w17 1N
9 # c\e“ \ . .
69“'@,,«#' Anmelden unter: seminar(@sv-dialogmethode.de
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Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-
Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Stand: Jan, 2026



Texten mit der Dialogmethode LIVE Online-Seminar

Gute Dialog-Texte in allen Medien sind unerlisslich. Sie lernen in diesem LIVE Online-Seminars sich

mit stilistischen Mitteln vertraut zu machen, ,.Stumme* Leserfragen zu antizipieren, Antwort-ldeen zu

entwickeln, in 6 Stufen zum Reintext redigieren, Rohtexte zu verfassen. Sie lernen Texter-Formeln kennen

und die Bedeutung von Satzzeichen. Immer mit dem Ziel viele Reaktionen zu erreichen.

Sie werden bessere Texte erstellen und Texte beurteilen konnen. Passen Sie die Texte in Thren Mailings,
Katalogen und Flyem an die Lese-Bereitschaft der Zielgruppe an. So halten Sie deren Lese-Energie auf
konstant hohem Niveau. Nach diesem Seminar werden Sie bessere Texte erstellen und beurteilen konnen.

Klaus Guckler

Teil 1

- Allg. Grundlagen der SV-Dialogmethode
* Was bewirken gute Dialog-Texte?

- Text Grundlagen
* Anwendungs-Bereiche fur Dialog-Texte
* Heutige Herausforderungen des Texters
* Die Unverzichtbarkeit guter Texte im

modemen Dialog-Marketing

- Voriberlegungen fiir erfolgreiche Texte
* Alles beginnt mit cinem guten Briefing
* Die Lern-Methode fiir Dialog-Texten
* Verstiandlich ist relativ

- und viele weitere Themen (s. Webseite)

Ihr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Teil 2
- Verstehen, was Leser motiviert
* Vom Feature zum Benefit
- Dic menschliche Wahmehmung
- Die Redigier-Stufen:
* 6 Stufen zu erfolgreichen Texten

Teil 3

- Aufbau der Headlines im Dialog-Marketing
* Die klassische Headline
* Elemente der Dialog-Headline
* Regeln fur Headlines

- Text-Formeln iberzeugen mit System

- Praxis-Ubung

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.

Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialog-Manager.

Buchen Sie jetzt:

Ihr LIVE Online-Seminar 649.-€ je Teilnchmer (zzgl. MwSt.)

27
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Anmelden unter: seminar@ sv-dialogmethode.de
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,»Online Marketing* erfoltg'i'éi'éhé‘Ne%éIEﬁéi‘: E-Mail und Social Media mit
der SV-Dialogmethode — LIVE Online-Seminar zur SV-Dialogmethode"

Entdecken Sie die Welt der zielgerichteten digitalen Kommunikation! Thr LIVE Online-Seminar bietet Thnen
einen umfassenden Einblick in 3 Einheiten a 2,5 Std. Lernen Sie wichtige Online-Grundlagen kennen und wie
Sie lhre Zielgruppe gezielt anzusprechen. Freuen Sie sich auf jede Menge Grund- und Praxiswissen, und
ausfuhrliche Seminarunterlagen.

Das Seminar richtet sich an alle im Dialogmarketing beschiftigte, die schrifiliche Dialog-Medien entwickeln
und gestalten. Lernen Sie, wie Werbemedien wirkungsvoll und verkaufsstark sind.

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Dircktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-
Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Inhalte: (nur ein Auszug) mehr HIER

Teil 1: Teil 2: Teil 3:
* Grundlagen * Die eigene Webseite e Social-Media-Marketing
- Verbindungen von Print zu - verschiede Webseiten-Typen - Die wichtigsten Social-
Online-Marketing / zur e Rechtliche und technische Media-Kanale
SV-Dialogmethode Grundlagen * Einsatz von KI / Content-
¢ Einfihrung ins Online Marketing e E-Mail Kreation
- Usability-Gebote - Arten von E-Mail-Kampagnen - Tipps und Tricks zum
- Wahrnehmungs-Gesetze e Newsletter-Marketing Prompten - mit der
in der Online-Welt - Aufbau eines Newsletters SV-Dialogmethode
e Benutzerfreundlichkeit / - Technische & juristische ¢ Monitoring & Optimierung
Usability Aspekte - Offnungs-, Klick- und
. v Konversion-Raten

Das Online-Seminar findet in drei Teilen statt, damit Sie es besser in den Berufsalltag integrieren konnen.
Damit bleibt lhre Konzentration in allen drei LIVE Online-Seminaren konstant hoch.

Gern geht der Kursleiter auf Thre Wiinsche und Werbemittel ein.

Fiir 649,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.)
yal
B e™ Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de
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Mailing-Check Easy - Testen Sie Ihr Mailing im Schnellverfahren,

Nutzt Ihr Mailing die wenigen Sekunden des ersten Uberfliegens, um Leser zu tiberzeugen?
Mailing-Empféanger entscheiden in sehr kurzer Zeit, ob sich das Weiterlesen lohnt.
Vorteile und Kundennutzen sind hier von entscheidender Bedeutung.

Der SV-Mailing-Check zeigt Ihnen anhand eines Blickverlaufs-Videos, vom »1. Kurzdialog« mit IThrem
Mailing, was Ihr Empfanger wahrnimmt.

Klaus Guckler

Ihr Experte / Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe-
und Vertriebsleiter. Trainer der Dialogmethode.

Beurteilt werden: So funktioniert es!

e Absender-Sichtbarkeit e Sie reichen Ihr Mailing bei uns ein

e Darstellung / Blickverlauf e Unsere Dialog-Experten zeichnen ein

e Verstandlichkeit Blickverlaufs-Demo lhres Mailings auf.

e Vorteils-Argumentation \. Sie erhalten eine Kurz-Analyse lhres Mailing
e Hinlenkung zur Response-Mdglichkeit Mehr Infos QR-Code scannen

e Textliche Grundlagen

e |hr Preis: nur 450, — Euro (zzgl. Mwst.)

Sie erhalten ein Video und eine personliche Beratung mit Optimierungs-Tipps.

Kennen Sie unsere Seminare und Workshops?
schauen Sie doch mal auf unsere Web-Seite und werden Sie Experte.

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedirfnisse in 2.
Offenes Seminar: Festpreis pro Teilnehmer. Das besondere, Sie haben Interesse an einem Seminar, dann
sammeln wir alle Anmeldungen bis min. 6 Teilnehmer zusammen sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage
Enthalten sind Dokumentation, Getrénke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:
Buchen unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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CERTIFICATE

In 3 Seminaren zum "Dialog-Manager,,

Das Dialog-Manager-Zertifikat ist ein echtes
Pfund fur lhren Lebenslauf. Es bescheinigt, dass
Sie die Blick-Regie und die Dialog-Flihrung bei
Print- und Online-Medien beherrschen.

Das Beste: Sie bendtigen nur 3 Seminare,
um sich dieses Zertifikat zu sichern. Bei den
Inhalten kénnen Sie unter verschiedenen
Themen wahlen — je nachdem, wo lhre
personlichen Schwerpunkte liegen.

a“a%et—' Lo

DI -

L
Ihr "Dialog-Manager,, Zertifikat

Beispiele fiir den Dialog-Manager:

Die Grundlage ist das

- ,Basis-Seminar nach der SV-Dialogmethode”
als Prasenz oder LIVE Online-Seminar.
Zusatzlich zwei weitere Seminare aus den
Bereichen Texten und Gestalten.

Seminar aus dem Bereich Gestalten:
LIVE Online-Seminar
- "Gestalten mit der SV-Dialogmethode,,
oder
Prasenz-Seminar 11
- ,Blickgerechte Print Werbung gestalten”
- ,Aktivierende Kataloge gestalten”

Seminar aus dem Bereich Text:

LIVE Online-Seminar
- ,JJexten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- JJexten fur Print-Medien”

- ,Bessere E-Mails und Newsletter schreiben”
- ,Kreatives Schreiben”

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Kunden-Stimmen:

In Zeiten elektronsscher Kommumnikationsflut sticht das

/.

sct Mailing mit S8l heryor, €2 driickt Wertschitzung aus,
erweckt beim Empfanger Autmerksamiceit und wird als
» phy:

situng und verindern das Marketing

gestuft. Auch newe Med:

wichtig e

und digitale Kommunik

nachhaltig Mt soich einem Malln v Mix und of

Dialogmarketing kanren wiy e ¥ J

gen dadar k

Ansprache des Kunden erreschen. Die Grundla

nur Stegiried Vigee Dialogmethode hervormagend vermittein

Reinhard Scheitl

Leitung Marketing & Produktmanagement, Osterreichisohe Fost AG

In einem fur uns schiittenen Workshop konnten w

Betty Bossi

mit Heern Guekler lernen, wie wit unsere Xundeén m Print

wie auch online be

dieser Etleenntn estaltung und Wahimehmung iunsete ninsntkation

sonnten wir daz

ufhi folgreich 1n Qer Praxis inms

Jil Mewes

Leltezin Kampagnenmanagement Betty Bossl

Das Seminar ¢rmoglichle #ine spannends Analyse

Grfme,* Erde

professionesllen Vortragenden und profitierten voo umlangreichen Seminat

unserer Werbemittel Wir erlebten Herrn Guckler als

Unteringen Begelstert hat uns die tolle Reflexion unserer Werbemittel in dezr Gruppe
mit Texter, Grafiker und Marketingmaenager Es war elne susgezeichnete

scher Sta

Auflrischung gt rtards in Werbekommunikstion und wir konnten

visles nach dem Seminartag direk! o dse Praxss umsetzen

Anna Achleitner

Werbung Kreanuon, Grine Erde GmbH

n Heise Medien Mit Spaunung haben wir das Onllne-Sermitsar rus SV

Dialogmethode erwarte! - wir wutdets nicle enftaasciy

haulich nahergebract

8 Uiler die

; gegeber
Kommuniator 8% Sembnas ann | jedenny dey sich mt Marketing Kormmmsnikathor

beschaftigt, sebir smpliehlen Tin herzliches Dankeschan an Herrn Gucldert

Noreen Lengdobler
Sty. Leiterin Vertrieh £ Marieting & Leiterin Diselttmarketing, Heise
dien GmbH & Co. KG

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
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@ Witt-Gruppe Das neue Format des LIVE Online-

Seminars zur SV-Dialogmethode hat uns
4 member of the 000 grouy
uberzeugt Die Aufteilung in dre:
Seminar-Blocke kommt den aktuellen Arbeitsbedingungen sehr
entgegen. Das Seminar hefert eine optimale Verbindung von Praxis
und Weiterbildung. Viele praktische Beispiele und die Bezuge aut
unsere eigenen Werbemittel helfen uns die Methoden erfolgreich
umzusetzen, Besten Dank (Ur ein rundutm gelungenes Online

Seminar!

Christian Schmidt
\q Marketing Manages, Witt-Gruppe

I de mit Herrn Guckler hat uns

Seminar zar Malogmeth
der Inty

LSSWANTIAUNG Deue

g unseres We

oe

Wworld Vision‘i

bt. zaigt auch der Aufbau

enten und B

Kiragen standig

Dirk Jacobs
Abtetlungsleiter Marketing Kommunixation, World Vision
Deutschland

(om|

Herr Kl Jer bt uns mit de Trocking Annlyse

Erkenutnisse geliefert. Wir haben

svﬁ ese sehr erfalgreich umgesetst

Dadurch konmen wir unseren Response um 25% stesgern. Vielon

Dank fir die treundiiche und kompetente Beastung!

Alexander Wagner
Abteilungsietter Kundenservice

<

Der Workshop war fur uns eine grolle Hilfe Die

Alsse Srworten, «

n. Vielen Dank fur die gute Zusammenarbest

Florian Wetjen
. GeschaftsiGhrender Geselischafter, BTN Mimzen
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Kunden-Stimmen:

eaders
Digest

p

Mit seinem Seminar Hasis-/Gestaltung sur

V- Dialogmethode hat Herr Gueklor

unserem Geahker- und Texter-Team ein positives Feedback 2ur Umsetzung ussarss

Dir

werbung gegebien und westers Ansatze und M 1 zur Optimiesug

aulge var emne sehr wertvolle und kurzweillige Verapstaltung fur alle

Teilnshmar sus der Kreation und dem Markstng

Andreas Unfried
Head of Fromotion Department, Reader's Digest Deutschland,
Verlsg Dus Beste CmbH

Das &

- Seminar zur 3V Dwlogmetode ist sehr gelungen

Die Inhaite sind verstandlch aulgebaut. Durch den

interaktiven Charakter st man direk! im Dankog. Als sezanler Veresn sind wir aud

unsere Unterstiutzer angewiesen und bemuitt unsers Inlormations Materialien

optimal ru gestalten und eimnzusetzen Wir konnten viele &

ne, prakiische

et Herr Guekler hat sich fur jede unen uad guch

Bge Zeit ge
k

pelchiets Nachbetreuung geboten. Vielen Da

Sarah Matzer
Rederentin Direkemarketing S0S-Kinderdori e ¥

e In maligeschneiderten Seminaren und Workshops
1/ q]

Fokus lag dabei suf den Bedurfnissen und Erwartungen unserer Kunden. In

unter der Leitung von Herrn Guckler haben wir

unsere Briefkampagnen gezielt optimiert. Der

zwel umfassenden Seminar-Blocken wurden die psychologischen
Grundlagen des Direktmarketings nach der Dialogmethode detailliert
vermittelt und die Wechselwirkungen zwischen Textgestaltung und
optischer Prasentation erlernt. Durch zahlreiche praktische Ubungen
konnten wir das erlernte sofort erfolgreich in unsere Arbeit integrieren. Ein
herzliches Dankeschén fr diese inspirierenden und lehrreichen

Seminartage

Andrea KohIndorfer
Head of Campaign Management, E ON Deutschland
GmbH

A fos Seminares war das Autinschen der mgener

‘ONMD Wahrnehmung und ein extermer Blick aul die
Jmsetzung unserer Print-Werbemattel Dank Herrn
Guckler und dem Seminar "Basin/Cestaltung zur SV-Dinlogmethode” kanaten wit

einen tisferen Blick in unsere untetschiedlichen Malpahmen wetfen. Be

das Eye Tracking zeigt uer spannende Exkenntrusse

Daniel Blay
Head of Offiine Marksting, Conrad Electronie SE

etenz Dirsktmacketing

73 aoentureppa

ir enenet and dem 1 Stand der
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lhre Anmeldung / Seminar Wecker-Anfrage

Bei SV-Dialogmethode, Training und Consulting im Traubenhittenweg 1 A in 65719 Hofheim im Taunus

Seminar Titel:

Bitte ankreuzen und ergdnzen

[]Inhouse-Seminar [] Einzel-Training:

Ort/Datum Ort/Datum

[ ] Offenes Seminar: [ ] Seminar Wecker-Anfrage

Ort/Datum (Wir informieren Sie liber einen der nachsten

Termin zu oben genannten Seminar).

Besondere Wiinsche z.B. Ort usw.

Ilhre Kontaktdaten (nur zur Abwicklung der Anmeldung / Anfrage)
Seminarteilnehmer:

Vorname: Nachname:

Rechnungsempfanger (wenn nicht gleich Seminarteilnehmer):

Vorname: Nachname:
Firma
Kostenstelle z.Hd.

Strafe Haus-Nr.

PLZ Ort:

eMail (nur flr Rickfragen) @

Telefon:

Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen unter http://www.sv-dialogmethode.de

Unterschrift und Firmenstempel:

Name in Druckschrift

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de


http://www.sv-dialogmethode.de/

Sie haben Fragen?

wir freuen uns auf den
Dialog mit lhnen!

in P ( @



