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Liebe Freunde der Dialogmethode,

mit den neuen LIVE Online-Seminaren zur SV-Dialogmethode haben wir
uns vollkommen auf lhre Bediirfnisse und die aktuelle Situation eingestellt.
Dank fiir den Zuspruch und lhre zahlreichen Buchungen!

Die Frage ,Wie lduft denn so ein LIVE Online-Seminar ab?“ beantworten wir lhnen gern:
genau wie im ,,Prasenz-Seminar”, nur Sie sind in lhrer bekannten Umgebung und haben
keine An-Abreise und sparen Zeit und zusatzliche Kosten.

Sie stehen im Mittelpunkt Ihres Seminars, Sie stellen lhre Fragen, sehen Praxis-Beispiele und
kdnnen gern lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit einbinden.
Alles ganz individuell auf Sie ausgerichtet.

Sie sparen Zeit und Geld 2
100% Durchfiihrungs-Garantie

Leichte Integration im Biiro / Home Office

Alle Seminare haben das Ziel, Sie anzuleiten, IThre Werbe-Kommunikation
nachweislich effizienter zu gestalten bzw. zu entwickeln.

Sie haben Fragen? Schreiben oder rufen Sie uns an.
Wir freuen uns auf den Dialog mit lhnen

lhr
‘o Vol !
/)C} . “u i‘é?“j
“Klaus Gutkler

PS: Ihr Bonus Alle Seminare des Siegfried-Vogele-Institut
rechnen wir fir lhr Dialog-Manger Zertifikat an.
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Die SV-Dialogmethode

Seminare Was wir noch leisten ...

Alle Seminar richten sich an Direktmarketing- Auftrags-Markforschung

Einsteiger und Anwender, Fiihrungskrafte, Wie wirkt Ihr Werbemittel auf lhre Zielgruppe?
Geschaftsfuhrer, Vertriebsmitarbeiter, Mit Hilfe von Befragungen und Untersuchungen per
Vertriebsleiter, Marketing-Verantwortliche, Eye-Tracking erfahren Sie mehr iiber Ilhr Werbemittel

Produktentwickler / Produktmanager, die und mogliche Optimierungs-Ansatze.

schriftliche Dialog-Medien entwickeln, beurteilen

und gestalten. »SV-Blog“
Hier finden Sie alle Seminare zum Basis-Wissen,
Texten und Gestalten nach der Prof. Vogele SV-Blog* jede Woche eine im Seminar
Dialogmethode. An alle, die ihre Werbemedien oder per Mail gestellte Frage. In Anlehnung
wirkungsvoll und verkaufsstark optimieren an Prof. Siegfried Vogele Tipp der Woche lesen

Lesen Sie auf sv-dialogmethode.de im

mochten. Sie aktuelle Fragen und Experten-Antworten.

Entscheiden Sie sich zu einem Einzel-Training oder  (Jber uns ...
fur lhr Unternehmen zu einem Inhouse-Seminar.

Sie wollen Menschen und Unternehmen kennen- Wir sind ein Team aus selbstandigen Trainern
lernen? Dann sind die offenen Seminare genau und Beratern. Alle Dozenten kommen aus der Praxis,
das Richtige verfugen Uber jahrelange Erfahrung im Vertrieb und

in der Beratung im Dialogmarketing.

NEU - LIVE Online-Seminare Uns verbindet die Liebe und die Faszination zur
Dialogmethode. Als ehem. Mitarbeiter des Siegfried

Vogele Instituts bieten wir Ihnen das gesamte
Spektrum zur Dialogmethode an.

Sie stellen Fragen, sehen Praxis-Beispiele und
kdnnen lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit
einbinden. Analog eines ,Prasenz-Seminars”. |hr
Seminar wird 1:1 LIVE durchgefiihrt, es handelt

sich dabei um keine Aufzeichnung.

Der ,Seminar-Wecker” bei offenen Seminaren.

Ilhr gewiinschtes Seminar hat noch keinen Termin?
Dann nutzen Sie unverbindlich unseren ,Seminar-
Wecker”. Wir sammeln lhre Anmeldungen, bei
mehr als 3 Anfragen stimmen wir einen Termin
und Ort mit Ihnen ab. Dieser ,Wecker“

ist fur Sie kostenfrei.
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Seminar-Termine

2024 / 2025
Termin LIVE Online-Seminar: *
2024
Oktober Mi. 09.10. - Fr. 11.10. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

November  Mi. 20.11.- Fr. 22.11. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"

Q&

Dezember Mi. 04.12. - Fr. 06.12. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

2025

Januar Di. 21.01. - Do. 23.01. @ "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"

Februar Di. 18.02. - Do. 20.02. W/é "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"
D

April Di. 22.04. - Do. 24.04. \ "Texten mit der SV-Dialogmethode"

Mai Di. 06.05. - Do. 08.05. /Wé "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

Juni Di. 24.06.-D0.26.06. @D "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"

August Di. 26.08. - Do. 28.08. @ "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

N}F’U @) : " .

September i. 23.09. - Do. 25.09. P~] "Online Marketing mit der SV-Dialogmethode"
s,

November  Di.04.11. - Do. 06.11. \ "Texten mit der SV-Dialogmethode"

Dezember  Di.09.12.-Do. 11.12. @ "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

*Inhouse-Seminare nach individueller Absprache jederzeit moglich
*LIVE Online-Seminar jeweils von 10:00 bis 12:30 Uhr Anderungen méglich nach Absprache
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Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar zur

Lernen Sie die Grund-Prinzipen und deren Anwendungen kennen, unabhéngig Ihres Werbemediums.
Die Wichtigkeit von Text und Gestaltung von Print- und Online-Medien. Sie erlernen alle wichtigen
psychologischen Grundlagen der SV-Dialogmethode. Zur Verdeutlichung werden im LIVE-Seminar
verschiedene Kommunikations-Formen herangezogen.

Das Seminar richtet sich an alle im Dialogmarketing beschéaftigte, die schriftliche Dialog-Medien entwickeln
und gestalten. Lernen Sie, wie Werbemedien wirkungsvoll und verkaufsstark sind.

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Végele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management tétig, u. a. als
Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Teil 1: Teil 2: Teil 3:
e Einflhrung: Direktmarketing e Die Dialog-Formel e Grundsatze der
vs. Dialogmarketing e Der Kurz-Dialog Gestaltungs-Psychologie in
e Die »Lebenskurve« einer e Praxis-Ubung Bezug auf Bilder und Texte
Mailing-Aktion gern mit lhrem Werbemittel e Blickgerechte Gestaltung
e Die Psychologie der o .. e Grundlagen des
einzelnen Dialog-Stufen kundengerechten Textens
o ... °o ..

Das Online-Seminar findet in drei Teilen statt, damit Sie es besser in den Berufsalltag integrieren kénnen.
Damit bleibt Ihre Konzentration in allen drei LIVE Online-Seminaren konstant hoch. Sie haben die
Mdglichkeit am Folgetag vorangegangene Punkte noch einmal zu hinterfragen. Gern geht der Kursleiter
auf Ihre Winsche und Werbemittel ein.

Senden Sie uns Thr Werbemedium im Vorfeld zu, gern binden wir es in das Seminar ein und erfahren Sie
erste Optimierungs-Ansétze im persdnlichen Gesprach oder im Seminar.
Fir 649,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.) Dieses Seminar ist der Haupt- Bestandteil des Dialog-Managers.

Anmelden unter: Seminar@sv-dialogmethode.de
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Gestalten mit der SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Sie lernen, wie Ihre Werbemittel die ersten kritischen Blicke Ihrer Zielgruppe standhalten. Sie lernen
alle Grundlagen der formalen und inhaltlichen Gestaltung von Print und Online-Medien nach der
SV-Dialogmethode. Gern binden wir Thre Werbemittel in den mit Kurs ein.

Das Seminar richtet sich an Dialogmarketing-Anwender, die schriftliche Dialog-Medien entwickeln und
gestalten. Und Menschen, die ihre Werbemedien wirkungsvoll und verkaufsstark optimieren mdchten.

Am Ende des Seminars kennen Sie...

= Die Grundlagen einer formalen und inhaltlichen Gestaltung
= Die Regeln des menschlichen Blickverlaufs und deren Implikationen fur die Gestaltung
= Die Wahrnehmungs-Hierarchien innerhalb verschiedener Werbemittel.

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.
Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-
Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Seminar Inhalte:

Teil 1: Teil 2: Teil 3:
e Die Grundlagen der Gestaltung e Eye-Tracking Demo e Grafische Elemente & ihre
e Die Erfolgs- und Einfluss- e Verschiedene Blickverlaufe: Wirkung
faktoren der Dialog-Gestaltung e Ein- bis sechsseitige e Wahrnehmungen von
e Die Strategie e Print-Werbemittel, e Headlines & Texten
o Die SV-Dialogmethode in e Katalog, Mailing, Plakate, e Kleine Papier-Kunde
e der Gestaltung Poster, Newsletter & Webseiten e Praxis-Ubung
e Die Menschliche Wahrnehmung e Elemente der Gestaltung e Trends 2021 in der
e Gestaltungs-Elemente e Besondere Gestaltungs-Formen Gestaltung

e Allgemeine Gestaltungsregeln

Das Online-Seminar findet in drei Teilen statt. Damit Sie es besser in den Berufsalltag integrieren kénnen.
Damit bleibt Ihre Konzentration in allen drei LIVE Online-Seminaren konstant hoch.

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode
Fir 649,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.) Dieses Seminar ist der Haupt- Bestandteil des Dialog-Managers.

Seminar Nr. 210

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de
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Seminar Nr. 221

Texten mit der Dialogmethode LIVE Online-Seminar

Gute Dialog-Texte in allen Medien sind unerlasslich. Sie lernen in diesem LIVE Online-Seminars sich mit
stilistischen Mitteln vertraut zu machen, ,,Stumme* Leserfragen zu antizipieren, Antwort-ldeen zu entwickeln,
in 6 Stufen zum Reintext redigieren, Rohtexte zu verfassen. Sie lernen Texter-Formeln kennen und die
Bedeutung von Satzzeichen. Immer mit dem Ziel viele Reaktionen zu erreichen.

Sie werden bessere Texte erstellen und Texte beurteilen kdnnen. Passen Sie die Texte in Ihren Mailings,
Katalogen und Flyern an die Lese-Bereitschaft der Zielgruppe an. So halten Sie deren Lese-Energie auf
konstant hohem Niveau. Nach diesem Seminar werden Sie bessere Texte erstellen und beurteilen kénnen.

Klaus Guckler

\  Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode

| Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im

' Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialoamethode.

Teil1 Teil 2

- Allg. Grundlagen der SV-Dialogmethode - Verstehen, was Leser motiviert
* Was bewirken gute Dialog-Texte? * Vom Feature zum Benefit
- Text Grundlagen - Die menschliche Wahrnehmung
* Anwendungs-Bereiche fur Dialog-Texte - Die Redigier-Stufen:
* Heutige Herausforderungen des Texters * 6 Stufen zu erfolgreichen Texten

* Die Unverzichtbarkeit guter Texte im
modernen Dialog-Marketing
- Voruberlegungen fur erfolgreiche Texte
* Alles beginnt mit einem guten Briefing
* Die Lern-Methode flr Dialog-Texten
* Versténdlich ist relativ
- und viele weitere Themen (s. Webseite)

Teil 3

- Aufbau der Headlines im Dialog-Marketing
* Die klassische Headline
* Elemente der Dialog-Headline
* Regeln fur Headlines

- Text-Formeln Uberzeugen mit System

- Praxis-Ubung

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialog-Manager.

Buchen Sie jetzt:
Ihr LIVE Online-Seminar 649,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.)
Dieses Seminar ist der Haupt-Bestandteil des Dialog-Managers.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

Stand: Jan. 2024
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Eye-Tracking Analyse lhrer Werbemittel — LIVE Online-Workshop

Dieser neue Praxis-Workshop richtet sich an Teilnehmer des Basis-Seminars oder eines Gestaltungs-
Seminars zur SV-Dialogmethode. Hier frischen Sie ihre Kenntnisse zur SV-Dialogmethode auf.
Oder Sie verfugen tber viel Praxis und wollen diese einmal mit Experten-Wissen abgleichen.

Der grofte Teil des Workshops, befasst sich mit Ihren Werbemitteln im Erfahrungs- und Experten-
Austausch. So werden Thre Werbemittel im Vorfeld per Eye-Tracking Kamera aufgezeichnet.
Sie sehen, wie ,,Thre Kunden* Ihr Werbemittel wahrnehmen.

Klaus Guckler

Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management tétig, u. a. als
Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Vormittag: Nachmittag:

Grundlagen zur SV- Dialogmethode Beurteilung lhrer Print-Werbemittel 9
Die ,,Lebenskurve* einer Mailing-Aktion

Die beiden Systeme im Gehirn / Wahrnehmung
Der stumme Verkaufs-Dialog / Die Dialog-Formel
Die psychologische Wirkung des 1. Kurz-Dialoges
Bedeutung fir die Gestaltung

Die Wahrnehmungshierarchie

Grundsatze der Gestaltungs-Psychologie in

Bezug auf Bilder und Text

» Je Werbemittel wird im Vorfeld eine
Demo-Eye-Tracking-Aufzeichnung erstellt

» Gemeinsame Diskussion in der Gruppe

 Erarbeitung méglicher Optimierungs-Ansatze

In diesem Workshop geht es um die Praxis und Ihre Print-Werbemittel.

Wichtig zur Vorbereitung: Spatestens vier Wochen vor dem Workshop benétigen wir Ihre Werbemittel
zur Eye-Tracking-Aufzeichnung. Im Anschluss erhalten Sie die Demo-Aufzeichnung lhrer Werbemittel.
Bitte beachten Sie, dass eingereichte Werbemittel in der Gruppe der Teilnehmer diskutiert werden. Daher liegt
es in der Verantwortung der Teilnehmer, das Inhalte und Werbemittel veroffentlicht werden diirfen.
Optimierung Ihrer Werbemittel:

Bewertung Ihrer eingereichten Werbemittel durch eine Dialog-Experten, je TN 3 bis 4 Werbemittel, je
Werbemittel eine Eye-Tracking-Demo Video, Optimierungs-Ansétze, Ausfihrliche Dokumentation.

Angebot unter: sSeminar @sv-dialogmethode.de

Stand: Jan. 2024
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Seminar Nr. 001

Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode - 2 Tage / Klassik-

Sie lernen: Die psychologischen Grundlagen der Dialogmethode: Die Wichtigkeit von Text und
Gestaltung von Print- und Online-Medien. Sie wissen im Anschluss, was es mit Wahrnehmungs-
Prinzipien auf sich hat.

Dieses Seminar ist die Grundlage fir alle Seminare und Workshops rund um die SV-Dialogmethode.
Lernen Sie die Grundprinzipen und deren Anwendungen. Unabhangig Ihres Werbemediums. Zur
Verdeutlichung werden im Seminar der klassische Vertreter und das Mailing herangezogen.

Analogien zu den online Medien werden ebenfalls hergestellt.

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialoamethode.

Tag 1: Tag 2: 10
- Einfihrung: Direktmarketing vs. Dialogmarketing - Grundsatze der Gestaltungs-Psychologie in Bezug

- Stérken des Werbebriefs auf Bilder und Text

- Die »Lebenskurve« einer Mailing-Aktion - Grundlagen fur das Konzipieren erfolgreicher

- Die Psychologie der einzelnen Dialog-Stufen Mailing-Kampagnen

- Die Dialog-Formel - Blickgerechte Gestaltung und Response-Quoten

- Das Produkt und seine Dialog-Wirkung - Dialog-Skizzen fiir einzelne Mailing-Bestandteile

- Definition und Einteilung der Zielgruppen - Ubung: Bewertung von Werbebriefen aus dem

- Die Mailing-Strategie und ihre Wirkung B-to-B- und aus dem B-to-C-Umfeld

- Leseverhalten und Blickverlauf bei Print-Medien - Grundlagen des kundengerechten Textens

Bringen Sie Ihr Werbemedium mit und erfahren Sie erste Optimierungs-Ansatze.
Das Seminar ist der Hauptteil des Dialogmanagers.

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedurfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fir 1.250,- je TN. (zzgl. MwsSt). Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin, wir
sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fur

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage.
Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: Seminar@sv-dialogmethode.de
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Seminar Nr. 002

Die SV-Dialogmethode aufbauen, vertiefen und festigen (Inhouse-Workshop)

Dieser neue Inhouse-Praxis-Workshop richtet sich an Teilnehmer des Basis-Seminars oder eines
Gestaltungs-Seminars zur SV-Dialogmethode. Hier frischen Sie ihre Kenntnisse zur SV-Dialogmethode auf.
Oder Sie verfugen tber viel Praxis und wollen diese einmal mit Experten-Wissen abgleichen.

Der grofte Teil des Workshops, befasst sich mit Ihren Werbemitteln im Erfahrungs- und Experten-
Austausch. So werden Thre Werbemittel im Vorfeld per Eye-Tracking Kamera aufgezeichnet.
Sie sehen, wie ,,Thre Kunden* Ihr Werbemittel wahrnehmen.

Klaus Guckler

Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management tétig, u. a. als
Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Vormittag: Nachmittag: 11
Grundlagen zur SV- Dialogmethode Beurteilung lhrer Print-Werbemittel

Die ,,Lebenskurve* einer Mailing-Aktion

Die beiden Systeme im Gehirn / Wahrnehmung
Der stumme Verkaufs-Dialog / Die Dialog-Formel
Die psychologische Wirkung des 1. Kurz-Dialoges
Bedeutung fir die Gestaltung

Die Wahrnehmungshierarchie

Grundsétze der Gestaltungs-Psychologie in

Bezug auf Bilder und Text

Je Werbemittel wird im Vorfeld eine
Demo-Eye-Tracking-Aufzeichnung erstellt
Gemeinsame Diskussion in der Gruppe
Erarbeitung maéglicher Optimierungs-Ansatze

In diesem Workshop geht es um die Praxis und Ihre Print-Werbemittel.

Wichtig zur Vorbereitung: Spatestens vier Wochen vor dem Workshop benétigen wir Ihre Werbemittel
zur Eye-Tracking-Aufzeichnung. Im Anschluss erhalten Sie die Demo-Aufzeichnung
Ihrer Werbemittel.

Nur als Inhouse-Seminar zu buchen:
Die Workshop-Inhalte sind auf einen Tag angelegt, mit ca. 8 Werbemitteln. Sprechen Sie uns an,
wenn Sie besondere Winsche und Anregungen haben.

Wir erstellen Ihnen gern ein Angebot.

unter: Seminar@sv-dialogmethode.de

Stand: Jan. 2024
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Seminar Nr. 010

Gestalten mit der SV-Dialogmethode

Sie lernen in einem LIVE Online-Seminar alle Grundlagen der formalen und inhaltlichen Gestaltung von Print
und Online-Medien nach der SV-Dialogmethode. So halten Ihre Werbemittel, dem ersten kritischen Blick
Ihrer Zielgruppe stand. Gern binden wir Ihr Werbemittel in den Kurs ein.

Klaus Guckler

\  Ihr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

| Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im

" Direktmarketing und Adress-Management tatig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Teil 1. Teil 2.
- Die Grundlagen der Gestaltung - Gestaltungs-Mittel
- Die Erfolgs- und Einflussfaktoren der - Verschiedene Elemente der Gestaltung

Dialog-Gestaltung - Allgemeine Gestaltungsregeln

- Grafische Elemente und ihre Wirkung
- Wahrnehmungen von Headlines & Texten
- Kleine Papier-Kunde

- Die Strategie

- Die SV-Dialogmethode in der Gestaltung
- Die Menschliche Wahrnehmung

- Blickverlaufe

Y . . . - Praxis-Ubung
ein- bis sechsseitige Print-Werbemittel, .
Katalog, Mailing, Plakate, Poster, - Trends 2021 in der Gestaltung
Newsletter & Webseiten - Checkliste zur Gestaltung

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars SV-Dialogmethode.
Bringen Sie Ihr eigenes Werbemedium mit, erfahren Sie erste Optimierungs-Ansatze.
Das Seminar ist Bestandteil des Dialogmanagers.

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedurfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fur 790,-€ je TN (zzgl. MwSt.) Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin, wir
sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage.
Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.
Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Seminar Nr. 012

Aktivierende Kataloge gestalten 1-Tages-Seminar

Verbessern Sie die Verkaufs-Wirkung Ihres Katalogs! Praxisnah bearbeiten Sie wichtige
Katalog-Elemente wie Titel, Riicktitel, Einstieg, Verkaufs-Forderung und Multi Channel.

So optimieren Sie Schritt fr Schritt Ihren eigenen Katalog.
) Gabriele Laurich
4 lhre Fachdozentin der Prof. Vogele Dialogmethode.

Expertin und Trainerin fir Katalog- und Mailing-Gestaltung. Langjahrige Erfahrung
in der Qualitativen Marktforschung, unter anderem mit Eye-Tracking.

Vormittag Nachmittag

- Kurze Einfuhrung in die Prof. Vogele - Ergebnisse aus dem Forschungs-Labor:
Dialogmethode Uber die wichtigsten Elemente der

- Wahrnehmung und Wirkung von Katalog-Gestaltung
Print-Medien —vom Titel bis zur Aktivierung

- Regeln fir die Katalog-Gestaltung - Workshop (Teil 2):

- Best-Practice-Beispiele Analyse der Teilnehmer-Kataloge anhand

- Workshop (Teil 1): einer Checkliste mit Diskussion
Analyse der Teilnehmer-Kataloge - Katalog-Werkstatt: Gemeinsame Erarbeitung
anhand einer Checkliste mit Diskussion konkreter Optimierungs-Ansatze

Wichtig zur Vorbereitung! Spatestens zwei Wochen vor dem Workshop bendétigen wir Ihren Katalog.
Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanagers.

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf ihre Bedurfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In IThrem Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fur 790,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.) Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin,
wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir Sie kostenfrei.

Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage. Enthalten sinc'
Dokumentation, Getrénke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:
Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Jan. 2024
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Seminar Nr. 023

Bessere E-Mails und Newsletter schreiben 2-Tages-Seminar

Texte fur Online-Medien schreiben ist eine eigene Disziplin. Der Grund: Online-Leser lesen nicht mehr,
sie scannen. Beim E-Mail- und Newsletter-Schreiben mussen Sie mit weniger Worten viel mehr Inhalt
vermitteln. Die Aufgabe der Betreff-Zeile: Wie Sie die Offnungsrate steigern und den Spamfilter umgehen.
Wie das geht, lernen und ben Sie hier.

Dr. Manfred Niedermeyer

Studium der Germanistik. Viele Jahre Mitarbeiter bei der SZ. Seit1993
Kommunikations- Trainer. Lehrauftrédge an der Friedrich-Schiller-Universitat Jena und
an der Donau-Universitat Krems

1. Tag 2. Tag
- Warum und wie wir online anders lesen - Uberlegungen zu eigenen Online-Texten: Funktion,
- Die 4 Prinzipien uberzeugender Online-Texte: Format, Zielgruppe und Kundennutzen
- Text-Elemente in E-Mail und Newsletter - Workshop: Diskussion von Teilnehmer-Texten und 14
- Betreff-Zeile: Die Offnungsrate steigern und eigene Online-Texte verfassen
den Spamfilter umgehen - Regeln der Text-Redaktion bei Online-Texten
- Headline: Neugierig machen und den Leser - Workshop: Eigene Online-Texte redigieren und
in den Text hineinziehen optimieren
- Text-Formate: E-Mail vs. Newsletter - »1. Kurz-Dialog« und 2. Dialog bei Online-Medien

- Eye Tracking: Woran das Auge hangt
- E-Mails und Newsletter richtig gestalten:

Bringen Sie ihre eigenen Texte mit, erfahren Sie an ihrem Medium erste Optimierungs-Ansatze.
Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanagers.

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf ihre Bedurfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In IThrem Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fur 1.250,-€ je Teilnehmer (zzgl. MwSt.) Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin,
wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir Sie kostenfrei.
Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage. Enthalten sinc
Dokumentation, Getrénke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

Stand: Jan. 2024
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Emotionen als Erfolgsfaktor in der Kundenansprache

Lernen Sie mit Ihrer personlichen Ausstrahlung noch mehr Wirkung zu erzielen. Erfahren Sie die wichtigsten
Aspekte, psychologisch wirkungsvolle Dialoge zu fuhren. Das 1-Tages-Seminar umfasst zahlreiche praktische
Tipps. Eignen Sie sich grundlegende Zusammenhange bei der Entstehung und Wirkung von Emotionen an.
Gestalten Sie wesentliche Elemente in der Kunden-Kommunikation emotional.

Marcus Auth

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Dipl.-Wirtsch.Ing., STRUCTOGRAM® —Trainer, Business-TV-Moderator
Langjahrige Vertriebs- und Fuhrungserfahrung

Vormittag: Nachmittag:

= Erfolg beginnt im Kopf — die Bedeutung = Aktuelle Grundlagen-Forschung:
von Emotionen in der werblichen = Was l6st wie Emotionen aus —
Kommunikation und bei wem?

= Emotion als Basis jeder menschlichen »  Umsetzbares Praxis-Wissen flr eine
Handlung individuellere Kunden-Ansprache

= Uberraschendes aus der Welt der = Tipps fir Ihre ,,private Kommunikation*
Wahrnehmung und Wirkung = Zahlreiche interaktive Parts und Ubungen

= Kunden gewinnen durch Emotion und
Einfuhlungs-Vermogen

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedirfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In IThrem Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fur 790,- je Teilnehmer (zzgl. MwsSt.). Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin,
wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist flr

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage.
Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: Seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Authentisch kommunizieren: tGberzeugend — dynamisch — empathisch

Sie lernen die wichtigsten Aspekte Ihrer charismatischen Ausstrahlung auszubauen und sie bewusst zu
nutzen. Erfahren Sie, wie Sie Ihre personlichen Starken im Dialog wirkungsvoll einsetzen. Lernen Sie ein
Personlichkeits-Modell kennen, das Sie unterstutzt, Ihre Gesprachspartner schneller fur sich zu gewinnen.
Anhand zahlreicher Praxis-Tipps erleben Sie, wie Sie verbal, nonverbal, positiv und authentisch iberzeugen.

Marcus Auth

Vormittag:

Die Trias des erfolgreichen Dialoges:
Uberzeugung — Dynamik — Empathie
Authentisch und sich seiner selbst-bewusst
sein: Das STRUCTOGRAM®
Gesprachspartner besser einschétzen
spannende Erkenntnisse der Neurobiologie
Charismatische Dialoge fiihren im
Bewusstsein der eigenen Starken
Gesprachspartner gewinnen durch Emotion
und Einfuhlungs-Vermdogen

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedurfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In IThrem Unternehmen oder Hotel.

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.
Dipl.-Wirtsch.Ing., STRUCTOGRAM® —Trainer, Business-TV-Moderator
Langjahrige Vertriebs- und Fiihrungserfahrung

Nachmittag:

Tipps und Beispiele flir mehr Zuhdrer- bzw.
Empfanger-Orientierung in der persénlichen
und schriftlichen Kommunikation

Wann welche Worte wirken —

und bei wem!

Rhetorik und Dialektik vor dem Hintergrund
unterschiedlicher Personlichkeiten
Zahlreiche Interaktive Parts und Ubungen

2. Offenes Seminar: Fir 790,- je Teilnehmer (zzgl. MwsSt.). Sie haben Interesse, wir noch keinem Termin,
wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker ist flr

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage
Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: Seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus

Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Ch;ck
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Mailing-Check Easy - Testen Sie Ihr Mailing im Schnellverfahren,

Nutzt Ihr Mailing die wenigen Sekunden des ersten Uberfliegens, um Leser zu (iberzeugen?
Mailing-Empféanger entscheiden in sehr kurzer Zeit, ob sich das Weiterlesen lohnt.
Vorteile und Kundennutzen sind hier von entscheidender Bedeutung.

Der SV-Mailing-Check zeigt Ihnen anhand eines Blickverlaufs-Videos, vom »1. Kurzdialog« mit IThrem
Mailing, was Ihr Empfanger wahrnimmt.

Klaus Guckler

Ihr Experte / Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

| Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im

' Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe-
und Vertriebsleiter. Trainer der Dialogmethode.

Beurteilt werden: So funktioniert es!

e Absender-Sichtbarkeit e Sie reichen Ihr Mailing bei uns ein

e Darstellung / Blickverlauf e Unsere Dialog-Experten zeichnen ein

e Verstandlichkeit Blickverlaufs-Demo lhres Mailings auf.

e Vorteils-Argumentation \. Sie erhalten eine Kurz-Analyse lhres Mailing
e Hinlenkung zur Response-Madglichkeit Mehr Infos QR-Code scannen

e Textliche Grundlagen

e |hr Preis: nur 450, — Euro (zzgl. Mwst.)

Sie erhalten ein Video und eine personliche Beratung mit Optimierungs-Tipps.

Kennen Sie unsere Seminare und Workshops?
schauen Sie doch mal auf unsere Web-Seite und werden Sie Experte.

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bedurfnisse in 2.
Offenes Seminar: Festpreis pro Teilnehmer. Das besondere, Sie haben Interesse an einem Seminar, dann
sammeln wir alle Anmeldungen bis min. 6 Teilnehmer zusammen sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfrage
Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:
Buchen unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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In 3 Seminaren zum "Dialog-Manager,,

Das Dialog-Manager-Zertifikat ist ein echtes
Pfund fur lhren Lebenslauf. Es bescheinigt, dass
Sie die Blick-Regie und die Dialog-Flihrung bei
Print- und Online-Medien beherrschen.

Das Beste: Sie bendtigen nur 3 Seminare,
um sich dieses Zertifikat zu sichern. Bei den
Inhalten kénnen Sie unter verschiedenen
Themen wahlen — je nachdem, wo lhre
personlichen Schwerpunkte liegen.

Ihr "Dialog-Manager,, Zertifikat

Beispiele fiir den Dialog-Manager:

Die Grundlage ist das

- ,Basis-Seminar nach der SV-Dialogmethode”
als Prasenz oder LIVE Online-Seminar.
Zusatzlich zwei weitere Seminare aus den
Bereichen Texten und Gestalten.

Seminar aus dem Bereich Gestalten:

LIVE Online-Seminar

- "Gestalten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- ,Blickgerechte Print Werbung gestalten”

- ,Aktivierende Kataloge gestalten”

18

Seminar aus dem Bereich Text:

LIVE Online-Seminar
- ,JJexten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- JTexten fur Print-Medien”

- ,Bessere E-Mails und Newsletter schreiben”
- ,Kreatives Schreiben”

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Kunden-Stimmen:;

In Zeiten elektronsscher Kommumkatiwonsfiut sticht das

‘7 . . : H Das neue Format des
Direct Mailing mit Stil heryor, €< driickt Wertschizung sus, @ W|"'Gruppe ¥

Seminars zur SV-Dialogmethode hat uns

JIVE Online-

erweckt beim Empfanger Autmerksamioeit und wird als 4 member of the 0t group
uberzeugt Die Aufteilung in dre:

gestuft. Auch newe Med:

wichtig etr

n das Marketing . i
n das Marketing Seminar-Blocke kommt den aktuellen Arbeitsbedingungen sehr

entgegen. Das Seminar hefert eine optimale Verbindung von Praxis

vgere

RN Wi elne I
flagen dafur k

Dialogmarketin elgruj

Ansprache des Kunden erreschen. Die Gr

Tux Siegiried Vigele Disiogmethiota hervorTagend vrmittein unsere eigenen Werbemittel helfen uns die Methoden erfolgreich

ite uns das Basisseminar und Weiterbildung Viele praktische Beispiele und die Bezuge aut

umzusetzen. Besten Dank fUr ein rundum gelungenes Online
Seminar!

Reinhard Scheitl

Leitung Marketing & Produktmianagement, Osterreichisohe Fost AG

In eanem fir uns

Be“y BOSSi mit Herrn Guekler les

wie guch online be

q Christian Schmidt
\ Marketing Manager, Witt-Gruppe

dieser Etleenntnisse sur Gestaltung und Wahineh

Zonnten wir dazauthin erfolgrelch in der Praxis inmsetzer

28 ‘ Das Seminar zar Dialogmethode mit Herrn Guckler hat uns
wor'd Vision het der Entwicklung unseres Werlbe

LWANTIAING Deue

ar Autbu

Methode S ergibt, zeigt auc

Jil Mewes

Leltesin Kampagnenmanagement Betty Bossi

eraktiven Elementen und ROcKIragen standig

o * Das Seminar srméglichte sine spannende Analyse
Gfune - Erde unserer Werbemittel Wir erlebten Herrn Guckler als ' Dirk Jacobs
‘ Abtetlungsletter Marketing Kommunixation, World Vision
Deutschland

professsonellen Vortragenden und profitierten voo umlangreichen Seminat
Unteriagen Begeistert hat uns die tolle Reflexion unserer Werbemitiel in dezr Gruppe
mit Texter, Grafiker und Marketingmaenager Es war elne susgezeichnete

scher Stantdards in

Werbekommunikation und wir konnten

Aufirischung ¢ 1
} s G Eve-TIi g Annlyse wertvaolle
vieles nach dem Semmuinartag direk! o dse Praxss umsetzen ; Y7 >4 & ITRCKING ADAFYSE chdeone
EVE se geliefert. Wir haben disse sehr erf ch umgesetzt
Dadurch konmten wir unseren Response um 25% stesgern. Vielon

Dank Mir die freundiiche und kompetente Berstung!

Anna Achleitner
Werhung Kreanon, Grine Erde GmbH

Alexander Wagner

Abteilungsietter Kundenservice

n Heise Medien Mt Spaunung hahem wir da

Dialogmethode erwartet - wir wied

<

geebar
Kommunikatyor as el f e | jedenny der slch mt Marketing Korumisni kst ot

Dankeschan an Herrn Guclder!

beschaftigt, sebr smplehlen Cin bk

Noreen Lengdobler
Sty Leiterin Vertrieh & Mariceting & Leiterin Digelttmarketing, Heise
mbH & Co. K&

Florian Wetjen
GeschaftsfOhrender Geselischafter, BTN Mimzen

dien G
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Kunden-Stimmen:;

— 2 ' /
{ Qaders Ziel des Seminares war das Auffrischen der stgenen
N Dlgl’s( ‘ONMD Walirnehmung und ein externer Blick aul die
Jmsetzung unserer Print-Werbemuttel Dank Herrn

Guckler und dem Seminar "Basiz/Cestaltung zur SV-Dinlogmethode” konaten wit

Mit seinem Seminar Basis-/Gestaltung zur SV-lialogmethode hat Herr Guekle

r- und Texter-Team &in p 5 Feedbac einen teferen Blick in unsere unterschiedlichen Mallnahmen wetfen, Besonders
Ben und westere An das Eye Tracking zeigt luer spannende Eckenntrusse

Daniel Blay

Head of Offline Marksting, Conrad Electronic SE

Andreas Unfried

Head of Promotion Department, Reader's Digest Deutschland

Verlag Dus Beste GmbH

] Da - e epvtiar mit der Kermnkompetenz Dirsktmacketing

A 8 acenturreppa 3 2 ¥ , i)
Die Inhaite sind versta lmemer aul dem ne

inter harakter it man direkt im s Dialogmethode smn Im Seminar kannte

ciee weiter vertieden ~ ein idealer Partner

s Materialier bow cqurch wertvolle £in
optimal zu ¢ e, praxtiscoe

Tipps ot

Christian Schmoll

Creative Direoior

Vislen Dank

euung gebolen

Sarah Matzer

Rederentin Direktmarketing SOS-Kinderdoti e V o 'ON Mt deent LIVE Online-Seminar _Texten nach des SV
Dialogmethwde® hat Klaus Guckler unserem Toxter- Team die

CGrundlagen des Direktmarketings vermitted! und die

Instruments an die Hand gegeben Am spannend 1 W die

e 3 Klaus Guekler hat lar unser Progktmanagement und
MANAGEMENTCIRCLE®

BiBuUNE sl Bir srETE e

e Katalog-Tex

EIMinar zut SV (onstruktionen hun zu aktiv nd leicht verstandlichen Formulierungen

Workshop ,Von der

Pasitionierung zur Umsetzung mit der SV-Dsalogmethode” durchgefulirt. Von des

Bestatigung von Grundlagenwissen des Dialogmarxetings bis hin zu

never proxisrelevanier Ansatze hat er uns sehir konstruktiv unterstutz! In des

Referenten-Teamkonstellation mit Gahnele Launch haben wir mit 8hck auf unsere

Jana Berg

%" Head of Advertising Services bei ORION

Kundenkommumikation sehr wertvolle Hinweise erhalten

Jutta Wolf

Mitghad der Geschidftzleitung Management Circle AG

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
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lhre Anmeldung / Seminar Wecker-Anfrage

Bei SV-Dialogmethode, Training und Consulting im Traubenhittenweg 1 A in 65719 Hofheim im Taunus

Seminar Titel:

Bitte ankreuzen und ergdnzen

[]Inhouse-Seminar [] Einzel-Training:

Ort/Datum Ort/Datum

[] Offenes Seminar: [] Seminar Wecker-Anfrage

Ort/Datum (Wir informieren Sie {liber einen der nachsten

Termin zu oben genannten Seminar).

Besondere Wiinsche z.B. Ort usw.

Ilhre Kontaktdaten (nur zur Abwicklung der Anmeldung / Anfrage)
Seminarteilnehmer:

Vorname: Nachname:

Rechnungsempfanger (wenn nicht gleich Seminarteilnehmer):

Vorname: Nachname:
Firma
Kostenstelle z.Hd.

Strafle Haus-Nr.

PLZ Ort:

eMail (nur fur Rickfragen) @

Telefon:

Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen unter http://www.sv-dialogmethode.de

Unterschrift und Firmenstempel:

Name in Druckschrift

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhtttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de


http://www.sv-dialogmethode.de/

Sie haben Fragen?

wir freuen uns auf den
Dialog mit lhnen!

in P ( @



