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Hofheim, 10.09.2022

Liebe Freunde der Dialogmethode,

unsere Prasenz- und LIVE Online-Seminare zur SV-Dialogmethode
finden immer grofere Nachfrage. Vielen Dank an alle Teilnehmerinnen
und Teilnehmer der letzten beiden Jahre.

Wir werden fiir jedes durchgefiihrte Seminar, ob Prasenz oder LIVE Online,
einen Baum pflanzen. Wir starten damit noch in diesem Jahr.
Mehr erfahren Sie dazu demnachst auf unserer Webseite.

Warum sollten Sie ein Seminar zur SV-Dialogmethode besuchen?

Verstehen, wie Sie ,]hren Kunden” iiberzeugen konnen
Zusammenhinge erkennen und bewusst einsetzen

Praxisnah, sofortige Umsetzung im Beruf

Bei allen Seminaren stehen Ihre Werbemittel und Ihre Ziele im Vordergrund.
Damit Sie Thre Print- & Online Werbemittel nachweislich effizienter gestalten
bzw. entwickeln.

Sie haben Fragen? Schreiben oder rufen Sie uns an.
Wir freuen uns auf den Dialog mit Thnen.

Ihr
oy '.F !
N, AT

Klaus G‘u\ ler
|

PS: Bei allen LIVE Online-Seminaren haben Sie eine Durchfiihrungs-Garantie

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim im Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Die SV-Dialogmethode

Seminare ...

Alle Seminar richten sich an Direktmarketing-
Einsteiger und Anwender, Fiihrungskrafte,
Geschéftsfuhrer, Vertriebsmitarbeiter,
Vertriebsleiter, Marketing-Verantwortliche,
Produktentwickler / Produktmanager, die
schriftliche Dialog-Medien entwickeln, beurteilen
und gestalten.

Hier finden Sie alle Seminare zum Basis-Wissen,
Texten und Gestalten nach der Prof. Vogele
Dialogmethode. An alle, die ihre Werbemedien
wirkungsvoll und verkaufsstark optimieren
mochten.

Entscheiden Sie sich zu einem Einzel-Training oder
fr lhr Unternehmen zu einem Inhouse-Seminar.
Sie wollen Menschen und Unternehmen kennen-
lernen? Dann sind die offenen Seminare genau
das Richtige.

NEU - LIVE Online-Seminare

Sie stellen Fragen, sehen Praxis-Beispiele und
kdnnen lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit
einbinden. Analog eines ,,Prasenz-Seminars”. |hr
Seminar wird 1:1 LIVE durchgefiihrt, es handelt

sich dabei um keine Aufzeichnung.

Der , Seminar-Wecker“ bei offenen Seminaren.

Ihr gewlinschtes Seminar hat noch keinen Termin?
Dann nutzen Sie unverbindlich unseren , Seminar-
Wecker”. Wir sammeln lhre Anmeldungen, bei
mehr als 3 Anfragen stimmen wir einen Termin
und Ort mit lhnen ab. Dieser ,Wecker”

ist fiir Sie kostenfrei.

Bei allen geplanten LIVE Online-Seminaren
haben Sie eine ,,Durchfiihrungs-Garantie”,
d.h. auch bei nur einer Anmeldung fiihren
wir lhr LIVE Online-Seminar durch.

Was wir noch leisten ...

Auftrags-Markforschung

Wie wirkt IThr Werbemittel auf lhre Zielgruppe?
Mit Hilfe von Befragungen und Untersuchungen
per Eye-Tracking erfahren Sie mehr Gber lhr
Werbemittel und mégliche Optimierungs-
Ansatze.

,»SV-Blog“

Lesen Sie auf sv-dialogmethode.de im
»SV-Blog“ jede Woche eine im Seminar

oder per Mail gestellte Frage. In Anlehnung

an Prof. Siegfried Vogele Tipp der Woche lesen
Sie aktuelle Fragen und Experten-Antworten.

Uber uns ...

Wir sind ein Team aus selbstandigen Trainern
und Beratern. Alle Dozenten kommen aus der
Praxis, verfiigen tber jahrelange Erfahrung im
Vertrieb und in der Beratung im
Dialogmarketing. Uns verbindet die Liebe und
die Faszination zur Dialogmethode. Als ehem.
Mitarbeiter des Siegfried Vogele Instituts
bieten wir Ihnen das gesamte Spektrum zur
Dialogmethode an.

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
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Seminar-Termine 2023

Monat Termin LIVE Online-Seminar:*

Dez. 2022 Mi. 07.12. - Fr.09.12. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

Januar 2023 Mi. 18.01. - Fr. 20.01. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"

Februar Mi. 22.02. - Fr. 24.02. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"
Marz Mi. 22.03. - Fr. 24.03. "Texten mit der SV-Dialogmethode"

April Mi. 26.04. - Fr. 28.04. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Mai Mi. 10.05. - Fr. 12.05. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"
Juni Mi. 28.06. - Fr. 30.06. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Juli Mi. 05.07. - Fr. 07.07. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

September Mi. 06.09. - Fr. 08.09. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Mi. 27.09. - Fr. 29.09. "Texten mit der SV-Dialogmethode"

Oktober Mi. 11.10. - Fr. 13.10.  "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"
November Mi. 15.11. - Fr. 17.11. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Dezember Mi. 06.12. - Fr. 08.12. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

*Inhouse-Seminare nach individueller Absprache jederzeit méglich
Alle LIVE Online-Seminar jeweils von 10:00 bis 12:30 Uhr

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Lamen Sie die Grund-Prinzipen und deren Anwendungen keansn unahhinsiz Thres Warbarmedinms.
Drie Wichtighkeit von Text und Gestaltong von Frint- umd Onlins-hiedien. 5ie erlemen alle wichtizen

prychologischen Grundlagen der 5V-Dialogmethode. Zur Verdeuilichung werden im LIVE-Zeminar
verschiedene Kommunikations-Formen herangazogen.

Dras Seminar richtet zich an alle im Dialogmarketing beschiftigte, die schriftlichs Dialog-Kedien entwicksln
1md gestalien. Lernen Sis, wie Werbemedien wirlkungzvell ond verlaufzstark sind.

1| Klaus Guclder
. Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staatl, Koomanisadinns-& Daresimarkenng-Feciowart, Seil viebzn Jahren a Direkmnarketimg und Adress-

Management 16ig, w o. als Markeiimg-, Werbe- und Vernnebsleiser. Seit 2008 Trainer der Dialogmethode.
Seminar Inhalte:

Teil 1: Teil 2: Teil 3:

L]

= Einflfhrung: Direktmarketing Die Dialog-Farmel = Grundsdtze der

vi. Dialogmarketing Dier Kurz-Dialog

L]

Gestaltungs-Psycholagie in

Prazis-Ubung Bezug auf Bilder und Texte
Mailing-Aktion P

# [ig slebeonskurves einer

L]

= [Blickgerechte Gestaltung

*  [Die Psychologie der * Grundlagen des

inzelnen Dialog-Stufen kundengerachten Taxtens

Dizz Oaline-Seminsr findet in drei Teilen statt, damit Sie o= beszer in den Berufsallfas intesrieren kinnen.
Diamit blaibt Thre Konzentration i allsn drei LIVE Online-Sammaren konstant hoch. Zie habean dis
Ioglichkeit am Folgetag vorangegangene Funkie noch einmal zu hinterfragen. Gem geht der Furslatbar
auf Thre Wiinsche vad Werbemittel sin

Senden Sie ums Thr Warbamedinm im Vorfeld zu, sern bindan wir es in dag Seminer ein und arfabiven Sie

grate Optimiemngs-Ansitze im persdalichan Gesprach oder im Seminar, Disses Seminar ist der
Haupt- Bestandieil dez Dialog-Managers.

Anmeldien untar: semhm@w@' thode.de

SV-Dialopmethode — Traiming und Consuliing — Tranbenhittenwer 1 4 — 65719 Hofheim am Taunms
hiobil: +49 (0)§192/ 200 TE-80 — www sv-dialogmethode de — email: infoi@sv-dialopmethode de
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Gestalten mit der SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Z12 lammen, wie [hre Werbanuttal die erzten kritizchen Blicke Ihrer Zielzroppe standhalten. 2ie lernen
alla Grundlagen der formalen und inhaltlichen Gestaltung von Print und Online-MMedien nach der
EV-Dialogmethode. Gern binden wir [hre Werbamittel m den mut Kurs sin

Daz Seminar richtet sich an halogmarketing-Anwender, die schnfiliche Dhalog-hMedien entoricksln und
gestalten. Und Menzchen, die thre Werbamedien wirkungzvoll und verkanfzstark optimieren machten.

Am Ende dez Seminarz kennen Sie...
» Dhe Grundlagen siner formalen und mmhaltlichan Gestaltung
» Dhe Fegeln des menszchlichen Blickverlaufs und deren Implikationen fir dia Gestaltung
» Dhe Wahrnshmungz-Hisrarchisn mnerhalb verschiedener Werbamittal.

Klauz Guelkler

Ihr Fachdozent der Prof. Viogele Dialogmethode.

Etmatl. Eompumikations-& Direktmarksting-Fachwirt Seit vielen Jzhren im Direkimarketing und Adresz-
Management fatig, u 2. als Marketing-, Werbe- und Vertriebeletter. S2it 2006 Trainer der Dialogmethode.

Seminar Inhalte:
Teil 1: Teil 2: Teil 3:

# Die Grundlagen der Gestaltung # Eye-Tracking Demo # @rafische Elemente & ihre
# Die Erfolgs- und Einfluss- # ‘arschiedene Blickverldufe: Wirkung

faktoren der Dialog-Gestaltung # Ein- bis sechzzeitige

L ]

L ]

* ‘Wahrnehmungen von
# [Die Strategis Frint-Werbemittz], * Headlines & Textsn
# Die sv-Dialogmethode in katalog, Mailing, Plakate, Paoster, + Eleinz Papier-kunde
* der Gestaltung Mewsletter & Webseiten # Praxis-Ubung
# Die Menschliche Wahrnehmung # Elemente der Gestaltung * Trends 2021 in der
#* gestaltungs-Elemente # Besondere Gestaltungs-Formen Gestaliung

#® jllgemeine Gestaltungsregein

Dias Cmline-Seminar findet in drai Tetlen statt Damit Sie 2z beszer in den Berofzalltag intesrieren kinnen.
Damit bletkht Thre Konzentration in allen drei LIVE Online-Seminzren konstant hoch.

Wir empfehlen den vorherizen Bezuch dez Baziz-Seminars zur 3V-Dialogmethods
Diasz Seminar 15t Bestandteil des Dhalogmanagers.

Anmelden unter: seminarf@sv-dialogmethode.de

SV-Dialopmethode — Tramming und Conzulting — Travbenhuttenwes 1 A — 65719 Hofheim am Taunmns
hdobil: +49 (1) 6192200 78 B30 — www.zv-dialogmethode.de — email: infoigsv-dialogmethode.de
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Texten mit der Dialogmethode LIVE Online-Seminar

Gute Dialog-Texte in allen AMedien sind unerlasslich. 5ie lernen in diesam LIVE Onlins-Seminars sich
mit shlistizchen Mittaln vertrant zo machen, | Stumme™ Leserfragen zu antizipieren, Antwori-Idesn zo
aptwickaln, in & Stufen non Feintext redigieren, Fohtente zo verfazzen. Sie lemmen Texter-Fonmeln kennen

und die Bedeumng von Satzzeichen Immer mit dem Ziel viele Feaktionen zu erraichan

Bie wearden bessere Texte arstellan und Texte beurteilen kianen Paszen Sie die Texte in Thren Mzilingz,
Eatzlogen und Flyvern an die Leze-Eereitschaft der Fielzruppe an. 50 halten Sie deren Leze-Energie auf
konstant hohem Niveau. IMach diesem Seminar warden Sie bessere Texta erstellen und beurieilsn kinnen.

Klaus Gucller

Teil 1

- Allz. Grondlagen der 5V -Dizlogmethode
» TWias bewirken zute Dialog-Texte?

- Text Grundlagen

» Anwendungs-Bereiche fir Dialog-Texte
» Hantige Herausforderungen des Teaxters

» Dria Thnverzichtharkeit gutar Tewxta im
modernen Dislog-harketing
- Voriberlemumzen fiir arfolgreiche Texte
# Alles bagzitmt mit emem guten Briefing
» Diie Lem-Methode fir Dhalog-Texten
» Varstindlich ist ralativ
- und viela weitere Themen (= Websaita)

Ihr Fachdozent der Prof Vogele Dialogmethode

Staatl. Eommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Sait vielen JTahren im
Direktmarketing nnd Adress-hlanagement t3tz, u. a. als Markstmg-, Werbe- und
Sertriehsleiter. Seit 20006 Trainer der Dialosmethods.

Teil 2
- Verstahen, was Leser motiviert
* Vom Festure zum Benefit
- Dz menschliche Wahmahmrmng
- Die Fadigier-Stufen:
» § Stufen zu erfolzreichen Textan

Teil 3

- Aufran dar Headlines irn Diialog-hlarksting
* Diia klassizche Headline
* Elamente der Dizloz-Headline
* Bezeln fiir Haadlines

- Texi-Formsln dberzengen mit Systarm

- Praxis-TTbung

Wir empfehlen den vorherigen Besach des Basis-Seminars zor 5V-Dizlogmethode.

Tiazs Semimar ist ein Bestandteil des Dialog-hlanager.

Buchen Sie jetzt:

Ihr LIVE Online-Seminar fiir 320 -€ (zzgl. hIwit.) je Teilnebumer’in, Sie haben Intarazze,
wir noch keinsm Tarmin? Wi samumeln alle Anmaldungen bis § Teilnehmer mnen rusarmmen sind.

Diieser ., Wecker™ ist fur Sie lostenfrei.

5V-Dialopmethode — Traiming und Consuling — Tranbenhaottenweg 1 A — 65719 Hofheim am Tamnos
Mobil: + 48 () G192/ 200 T8 80 — www.av-

dialogmethode de — email: infodz

v-dialopmethode. de
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2 Tages-Basis-Seminar zur 5V-Dialogmethode

&ia lamnen: Die peychologizchen Grundlagen der Dialogmethode: Die Wichtizkeit von Text und
Gestaltung von Print- und Online-Medien. Sie wiszen mm Anschluss, was es mit Wahroehmungsz-
Prinzipien auf sich hat.

Diszes Serminar 15t die Grondlage fiir alle Seminare und Workshop: rund um die SV-Dialogmethode.
Lernan Sie die Grundprinzipen und deren Anwandungen. Unabhangig Thres Warbemeadmmes. Zur Verdaut-
lichung werden im Seminar der klassizche Vertrater und das Mailing herangezozen. Analosien zu den
online Medien werden ebenfalls hargastelli

Klanz Gueckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staztl. Eommumbkations-& Direldmarketme-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Dirakimarketing und Adress-MManagement titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertrisbslaiter. Sert 2006 Trainer der Dhalosmethoda.

Tag 1: Tag 2:

- : Direketmarketing ve. Dialogmarketing - Grondsatze der Gestalnmezs-Prychologie in Bezoz

- Sarken da: Warbehnafz auf Bilder und Tagmt

- Diie zLebenzioarves einer Mailmz-Alktion - Grmdlzagen fir das Konzipiersn erfolzreicher

- Diie Peychologie der pmzelnen Dialep-Stufen Mailins-Eampagnen

- Diie Diialep-Formsl - Blickzerechts Gestaltung wnd Pesponss-Cuoten

- Dias Produkt und seine Dialoz-Wirkumz - Dizlop-Skizzen fiir zinzeine MMailing-Bestandteile

- Diefinition und Eintzilung der Zizlznppen - Ubung: Bewertaeg von Warbebriefen ans dem

- Dz Biailing-Stratezie 1md thre Wirkunz B-y-B- und auz dem B-{p-C-Umfeld . ne-
- Leseverhalten und Elickverlauf bei Print-Medien - Grnmdlagen des kundenzerschien Tegtens n P(ase
Bringen Sie Thr Werbemedium mit und erfahren Sie erste Optimierungs-Anszitze. Se‘«(\.\"\ar

Dlaz Seminar 13t dar Hauptiel des Dialogmanazers.

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhounze-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Semimar ganz perzénlich auf Thre Badirfiizze m
Abstimomung it Threm Tramer mk]l. Dokumentation. In Threm Untarmmehmen oder Hotel.

1. Offenes Seminar: Far 1.230,.- 12 T, {zzzl. BhaSt). Si2 haben Interesza, wir noch kemnen Termum, wir
zammeln alle Anmeldunzen biz ez mehr zls & Tailnehmear sind. Diezer ,,Weeker® izt fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare findan zwemmal 1m Jahr im Fawm Frankfurt statt. Anders Orte gam auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Panzen und hMittageszzen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hisrzu gern an.

anmelden unter: semﬁ.arii'l,sv-d.iﬂlugmethnde.dﬁ

S5V-Dialogmethode — Training und Conzolting — Tranbenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunns

Aobil: =49 (061927200 T8-80 — www.av-dialopmethode.de — email: infolglsv-dislogmethode.ds 9
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Seminar Nr. 002

Die SV-Dialogmethode aufbauen, vertiefen und festigen (Inhouse-Workshop)

Dieser neue Inhouse-Praxis-Workshop richtet sich an Teilnehmer des Basis-Seminars oder eines
Gestaltungs-Seminars zur SV-Dialogmethode. Hier frischen Sie ithre Kenntnisse zur SV-Dialogmethode auf.
Oder Sie verfiigen iiber viel Praxis und wollen diese einmal mit Experten-Wissen abgleichen.

Der groBte Teil des Workshops, befasst sich mit Ihren Werbemitteln im Erfahrungs- und Experten-
Austausch. So werden lhre Werbemittel im Vorfeld per Eye-Tracking Kamera aufgezeichnet.
Sie sehen, wie ,,]hre Kunden®* IThr Werbemittel wahrnehmen.

Klaus Guckler

Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management tétig, u. a. als
Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Vormittag: Nachmittag:

*  Grundlagen zur SV- Dialogmethode Beurteilung Ihrer Print-Werbemittel
* Die,Lebenskurve* einer Mailing-Aktion

*  Die beiden Systeme im Gehirn / Wahrnehmung

*  Der stumme Verkaufs-Dialog / Die Dialog-Formel
*  Die psychologische Wirkung des 1. Kurz-Dialoges
*  Bedeutung fiir die Gestaltung

* Je Werbemittel wird im Vorfeld eine
Demo-Eye-Tracking-Aufzeichnung erstellt
* Gemeinsame Diskussion in der Gruppe
+ Erarbeitung méglicher Optimierungs-Ansitze
¢ UNE

*  Die Wahrnehmungshierarchie Ode
*  Grundsitze der Gestaltungs-Psychologie in aseﬂ nal
B i P 0
ezug auf Bilder und Text 9 e,S
oniin

In diesem Workshop geht es um die Praxis und Ihre Print-Werbemittel.

Wichtig zur Vorbereitung: Spiitestens vier Wochen vor dem Workshop benétigen wir lhre
Werbemittel zur Eye-Tracking-Aufzeichnung. Im Anschluss erhalten Sie die Demo-Aufzeichnung Ihrer
Werbemittel.

Nur als Inhouse-Seminar und LIVE Online-Seminar zu buchen:
Die Workshop-Inhalte sind auf einen Tag angelegt, mit ca. § Werbemitteln. Sprechen Sie uns an, wenn Sie
besondere Wiinsche und Anregungen haben.

Wir erstellen Thnen gern ein Angebot.

unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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_ Seminar Mr. 010

Gestalten mit der SV-Dialogmethode LIVE Online-Seminar

51z lamen m aimem LIVE Onhine-Semimar alle Grundlagen der formalen und mhaltlichen Gestaltunz von
Print und Online-hadien nach der SV-Dialogmethode. S0 halten Thre Warbemittel, dem ersten kritizchen
Blick Thrar Zielgruppe stand. Gern binden wir IThr Werbenuttel m den Kurs em.

Klauz Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele DHalogmethode.

| Staatl Kommunilations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im

! Dhirekimarketing und Adresz-hManagement titig, u. a. alz Marketing-, Werbe- und
Vertrisbsleitar. Sert 2006 Trainer der Dialogmethods.

Teil 1. Tedl 2.
- Die Grandlagen der Castaliung - Gragtalmangs-Ddittal
- Die Erfolzs- und Einflussfaktorsn der - Verschiedane Elaments der Gestalmng
Dizlog-Crestaliung - Allzemeine Gestaltungzregeln
- Diie Sirategis - Grafische Elements und ihre Wirkung
- D 5V-Dizlosmethoda in der Gestalhumz - Wahrnehmungen voa Headlines & Texten
- Die hManschliche Wahmehmung - Elsine Papier-Eunde
- Blickverlinfe - Praxis-Ubung
gin- his sechsseitize Print-Werbemittel, - Trends 2021 in der Gestalmng
Esatalog, Mailing, Plakata, Poster, - Checkliste zor Gestaltang

Mewslemer & Websaiten

Wir empfehlen den vorherizen Besuch de: Baziz-Seminars 3V-Dialogmethode.

Bringen 312 Thr eigenes Werbemedimm mit, erfahran 21e erste Optmisrungs-Anszitze.

Diaz Seminar 15t Bestandteil dez Dhalogmanagers.

Buchen 5ie jeizt als:

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreiz. Sie gestalten Thr Semmar ganz perzénlich auf Thre Badirfinzza in
Abstimonung naf Threm Tramer k] Dokumentzthion. In Threm Untamebmien odar Hetel.

1. Offenes Seminar: Fir 690 -€ j2 T (z=zgl. MwEL) Sie haben Interezze, wir noch keinermn Termin, wir
sammeln alls Anmeldunzen bz ez mehr als 6 Tellnehmer sind. Dhiezer .. Wecker® izt fiir

Sie kostenfreil. Dhie Seminare finden zwemmal 1m Jahr im Fauwm Frankfort statt. Andera Orfs gem auf
Anfraze. Enthalten sind Dokumentation, Cratrinks in den Pausen und Mittageszen |

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hisrzn gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Conznlting — Tranbenhittenwez 1 A — 65719 Hofheim am Taunns
Mobil: +49 (0) 61927200 78 80 — www.av-dialogmethode.de — email: infolglzv-dialogmethode.de 11
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Scminar Nr. 111

Aktivierende Kataloge gestalten 1-Tages-Seminar

Verbessern Sie die Verkaufs-Wirkung Thres Katalogs! Praxiznah bearbeiten Sie wichtige
Katalog-Elemente wie Titel, Riicktitel, Emnstieg. Verkaufs-Forderung und Multi Channel.

So optimieren Sie Schritt fiir Schrtt Thren eigenen Katalog.

Gabriele Lanrich

Ihre Fachdozentin der Prof. Vizele Dialogmethode,

Experin und Tramerin fiir Katalog- und Mailme-Gestaltung. Langzjzhnize Erfahruns
m der Qualitatryen Markiforschung, unter andsrem mit Eve-Tracking.

. e"\l*
gin Pre°
. . gem\“a
Vormittag Nachmittaz
- Eurze Einfokrung in die Pref. Végela - Ergebnizze auz dem Forzchungs-Labor:
Dialogmethode Uber die wichtizzten Elemente der
- Wahmehmung und Wirkung von Eatalog-Gestaltung
Primt-Madien —vom Titel biz zor Aktivierung
- Regaln fur die Katalog-Geztaliung - Workehop (Taal 2):
- Best-Practice-Beaizpials Analyse dar Teillnshmer-Kataloge anhand
- Workehop (Tail 1): emer Checklizte mit Dizkuzsion
Analyvze der Teilnshmer-Kataloze - Katalog-Werkstatt: Gemamsame Erarbaitung
anhand emer Checkliste mit Diskuzsion konkreter Optimierungs-Anszitze

Wichtiz zur Vorbereitung! Spatestens zoer Wochen vor dem Workshop bendtigen wir Thren Eatalog.

Wir empfehlen den vorherigen Bezuch des Basiz-Seminars zur 3V-Dialogmethode.

Das Seminar 1zt ein Bestandteil des Dialopmanagers.

Buchen 5ie jetzt als:

1. Inhonze-Seminar; Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Semmar ganz persénlich auf ihre Bedirfuizze in
Abstimmung mat Threm Tramer k], Dokumentation. In Threm Tnternehmen odar Hotel.

1. Offenes Seminar: Fir 690,-€ j2 Teilnehmer {zzzl. WSt Sie haben Interesza, wir noch keinam Termm,
wir sammeln alle Anmeldungen biz es mehr als 6 Tellnehmer zmd. DHeser . Wecker™ izt fiir Sie koztenfrei.
Dia Sammars finden zwraimal mm JTahr i Kaum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf Anfraze. Enthalten
sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittageszon |

3. Einzel-Training: Frazen Sie uns hisrzu gemn an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

5V-Dialogmethode — Traming und Conzulting — Tranbenhittenwez 1 A — 65719 Hofheim am Taonuns
Mobil: +49 (0) 6192/200 78 80 — www.av-dialogmethode.de — email: infolg)zv-dialogmethode.de 1
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Seminar Nr. 021

Texten nach der Dialogmethode 1-Tages-Seminar

Pazzen Sie die Texte m Ihren hMailmgs, Katalogen und Flyern an die Lese-Bereitschaft der Zielgruppe an.
5o halten S1e daren Lese-Energie auf konstant hohem Nivean. Nach diesem Seminar-Tag smd Thoen die
stilistizchen Miittel dafir vertrant.

*  witommes Lezerfragen antizipieren

¢ Antwort-Ideen entwickeln ' P(ésenz‘
* In 6 Stufen zum Reintext redigieren Tt car
* Rohtexte verfazzen Sem\ﬂa

Klauz Guckler
% Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogpmethode.
| Staztl Eommumbkations-& Direldmarketng-Fachwirt. Seit vielen Jahren 1m
: ! Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
'ﬁ Vermebsleitar. Seit 2006 Trainer der Dhaloemethode.

Vormitiag MNachmittag

- Die Lermmethode fior das Dhalog-Texten: - Ubung: Muster-Texte redizieren und sigene Taxte
Von der Text-Idee zum Femtaxt schreiben bzw. redizieren

- p3tummes Lesarfragen und Antwort-Idaen - Pargémlicher schraiben: Diar Wame des Lesers
entwicksln - Zielgruppen indriduell anschrethan

- Uber die Eonzentrations-Fahigkeit und - Parsémliche Firardrter, Zitate und Teztimonials
Aufnzhme-Berertzchaft dor Laser - Bildhafter texten

- Bitza, Warter und Silben ersatzlos streichen - Zuzdtzliche Verstirker sinbanen

- Umpgang mif lanpen und komph=ierten Wartern - Verkaufsstarkce Headlines entwickeln

- Lebandiger schraiben: Die Wirkung - Ubung: Muster-Texte redigieren und sigene Texte
unterschiedlichar Wortarten schreiben bzw. redigieren

Wir empfehlen den vorherigan Bazuch des Basiz-Seminars zur SV-Dialogmethode.

Daz Seminar 15t emn Bestandteil des Dialogmanager.

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhonze-Seminar: Zum Fest-Preis. 3ie gestalten Thr Seminar ganz personlich auf thre Bediirfnizse m
Abstimmung mit Threm Tramer inkl. Dokumentation. In Threm Untarnehmen oder Hotel.

1. Offenes Seminar: Far 690,- € pro Teilnehmer (zzgl. MwSt). Sie haben Interezze, wir noch kemem
Termin, wir zammmeln alle Anmeldumzen biz oz mehr alz & Tailnehmear sind. Diszer ,, Wecker™ izt fiir Sie
kostenfrei. Die Seminare findan =weimal im Jahr 1w Bawm Frankfort statt. Andera Orte gern auf Anfrage.
Enthalten sind Dokumentation, Getranks m den Pauzan und hMittazeszzen.

3. Einzel-Training: Frazen Sie uns hisrzu gern an:
Anmelden unter: seminari@sv-dialogmethode.de

SV-halopmethode — Training und Conzulting — Traubenhnttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Tannns
MhMobil: + 49 {0y 6192200 T8 B0 — www.zv-dialogmethode.de — email: infolgisv-dialogmethode.de
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Scminar Nr. 023

Bessere E-Mails und Newsletter schreiben 2-Tages-Seminar

Texte fur Online-AMedien schreiben 15t aine sigane Dizziplin. Dier Grumd: Onlms-Leser lesen micht mshr,
sie scannen. Beim E-hail- und Newsletter-Schreiben miizsen Sie mit wenizer Worten viel mehr Inhalt
vermitteln. Die Aufzabe der Batreff-Zaila: Wie Sie die ﬁﬁnmgsrare steigern und den Spamfilter umgzehan.
Wie daz geht, lernan und iban e hier.

] “\ Dr. Manfred Niedermeyer

Studinm der Genmanistik. Viela Tahre Mitarbeiter bet dar 22 Seit] 953
Kommumbkations- Tramer. Lehranfirize an der Friednich-Schiller-Universitit Jena und

an der Donao-Unrrersitzt Krems

1. Tag 1.Tag
- Warum und wie wir onlme anders lezen - Uberlagunzen zu sigenen Online-Texten: Funktion,
- Diie 4 Prinzipien dberzenzender Online-Taxte: Format, Zielgruppe und Kundennutzen
— Den Kundennutzen ins Zentrum stellen - Worksshop: Diskuzsion von Teilnehmer-Texten und
— EKurz und prignant schreiben aigena Onlme-Texte verfazsen
— Altrvierend fexten - Feseln der Text-Fedakhon bet Online-Textan
—Logisch und zwingend arpumentieran - Workshop: Eigens Online-Texte radigieren und
- Text-Elementa in E-Mail und MNewslettar optmiaren
- Batraff-Zeils: Die Offniungzsrate steizern und - %], Kurz-Dizalogs und 2. Dialog bei Onlmse-Medien
den Spamfilter umzehan - Eve Tracking: Woran daz Auge hingt
- Headline: Maugienz machen und dan Leser - E-Mails und Nawrsletter nichtiz zestalten:
in den Text hinemziehan — Begeln der Text-Gestaliuns
- Text-Formate: E-Iail vz, MNawrszletter — Bageln der Text-Bald-Grestaltunz

- Dipt-in-Seiten gestalten: Wach einer Studie das SVI
Bringen 21 thre sigenen Texte mit, arfahren Sie an threm Medimms erste Gpﬁmierungs-ﬂm.itze.l

Wir empfehlen den vorherigen Bezuch des Basiz-Seminars zur 5V-Dialogmethode. n P(éseﬂz‘
Das Seminar 1zt em Bestandteil des Dizlogmanagers. £ . (

mina
Buchen Sie jetzt als: Se

1. Inhounze-Seminar: Zum Festpreis. Sie gesztalten Thr Semumar ganz persémlich auf Thre Bedirfiizse
Abstimmung puf Threm Tramer inkl. Dokumentation. In Threm Untemehmen odar Hotel.

1. Offenesz Seminar: Fiar 1.250,-€ je Teilnehmer (z=zgl. BIwSt). 512 haben Inferesze, wir noch kemam
Termin, wir sammeln alle Anmeldungen biz oz mehr alz & Tailnehmer sind. Diezer ,,Wecker® izt fiir Sie
kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Bauwm Frankfort statt. Anders Orte g auf Anfrage.
Enthaltan sind Dolwmentation, Gatrankes m den Pauzen und Mittagezzen.

3. Einzel-Training: Frazgen 5ie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Traiming und Conzuliing — Tranbenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunns
Mobil: +49 (0) 6182/200 78 80 — www.av-dialogmethode.de — email: info@zv-dialogmethode.de 14
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Scminar Mr. 124

Vertiefungs-Workshop: Kreatives Schreiben

Ukben Sie an dissem Tag, wie Sie Thre Produkte und Dienstleistunzen sprachlich anfwerten. Hisrzu nutzen
Sie bewihrie Techniken zur Waiterantwicklung Thras sizenen Schraibetils. Was Sie davon haben:
grofiere Sicherheit und mehr Perspakiiven als Texter. i

In diesem 1 Tages Verhs s-Workshop zeht ez wmn die Praxizs. Das Uben wird hier grefigeschnisben

Dr, Manfred Niedermeyer
Studiom der Germaniztik. Viela Jahre Mitarbeiter bet dar Saddentzchen (525
Sei1t]1993 Kommumkations-Tramer. Lehraufirize an der Prizdnich-Schillar-TIniversitat

Jena und an der Donae-Unrrersitst Krems

Vormittag MNachmittag

- Bessere Sdtze bildsn: - Lingere Teaxte schraiben:
— Hauptsétze perfeleionieren ) — Produkt-Bezchretbungen und -Erklamngsn
— Vereinfachen: Subjekt-Pradikat-Beziehungen — Mt Strukfur-Elementen die Aussage schirfen
— Hauptzatz-Webanzatz und Thema-Fhema — Artiksl und Faden schrethan

— Miit Prapozitionen und Objakten spislan
— Grundstelluong — Anzdmicks-Stellung

Variati der Produkt-Beschreibunz: - Den aigenan Echreibstl weiterantwickeln:

— Inf . 1 Geachichien macl —E.%ngGrﬂ.makm.man

— Mominalstil erkennen und vermeiden — Eigane Fahigkeiten einschitzen

— Sinnlicher texten: Je nach Typ haptisch/auditiv SAD N o b o LT
- Die Marke texten: £in pras

— Anforderungen an ame Darken-Sprache m‘\na

_ Produkte/ Anzshote zu ainer Marke aufwerten Se

Lellmasme-Voraassetzung s diesen Workslop 157 der vorhemige Hemach des Seminars sKreatives Texien our §Y -]Jnll-\.-gllll\.'l.'hllh.'

Wir empfehlen den vorherigan Bezuch des Baziz-Seminars zur SV-Dialogmethode.

Daz Seminar 1zt emn Bestandteil des Dialogmanager.

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhonze-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Semmar ganz persénlich anf ihre Bediirfnizze in
Abstimmung mit Threm Tramer ink]l. Deokumentation. In Threm Unternehmen odar Hotel.

2. Offenes Seminar: Fir 690,-€ je Teilnehmer (zzzl. klwSt.). Sie haben Interesse, wir noch kainem Termin,
wir sammeln alls Anmeldungen biz es mehr als 6 Tellnehmer zmd. Mezer ,,Wecker® izt fiir Sie koztenfrei.
Dis Semmare finden mwaimal um Jahr i Kaum Frankfurt statt. Andare Orte gern auf Anfrage. Enthalten
zind Diokumentation, Cretrinke in dan Panzen und hMittagezsan.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hisrzu gern au:l

Anmelden unter: seminarf@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Tramming und Conzulting — Tranbenhuttenwegz 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mhobil: + 49 (D) 6192200 T8 B0 — www.zv-dialogmethode.de — email: infolgsv-dialogmethode.de
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Emotionen als Erfolgsfaktor in der Kundenansprache

Lernen Sie mit Threr persdnlichen Ausstrahlung noch mehr Wirkungz zu erzielen. Erfahren Sie die
wichtigsten Aspekte. peychologisch wirkungsvolle Dialoge zu fithren. Das 1-Tages-Semmar umfasst
zahlraiche praktische Tipps. Eiznen Sie zich grundlegends Zusammenhinge bei der Entstehung und
Wirkungz von Emotionen an. Gestalten Sie wezentliche Elemente in der Kunden-Kommunikation emotional.

Marcus Auth
Ihr Fachdozent der Prof. Vézele Dialogmethode.
Dipl.-Wirtsch Ing.. STRUCTOGRAM® —Trainer, Businezs-TV-Moderator

Langjihnge Vertriebs- und Fuhrungserfahrung asenl‘
gin PY
m'\ﬂa“
Vormittag: Nachmittag: Se

= Erfolg beginnt im Kopf - die Bedeutung =  Aktuelle Grundlagen-Forschung:
von Emotionen in der werblichen =  Was 16zt wie Emotionen aus —
Kommunikation und bei wem?

= Emotion als Basis jeder menschlichen =  Umsetzbares Praxiz-Wiszen fiir eina
Handlung mdividuellere Kunden-Ansprache

» Ubemraschendes aus der Wealt der » Tipps fur Thre  private Kommunikation™
Wahmehmung und Wirkung = Zzhlreiche interaktive Parts und Ubungen

= Kunden gewmnen durch Emotion und
Emfiihlungs-Vermozen

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Semmar ganz persénlich auf Thre Bedurfiizsse
Abstimmung mit Threm Tramer inkl. Dokumentation. In Threm Untamehmen oder Hotal.

2. Offenes Seminar: Fur 690.- je Teilnehmer (zzgl. MwSt). Sie haben Interesze, wir noch kemem Termin,
wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker® izt fur

Sie koztenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gem auf
Anfraze. Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pauzen und Mittagezzen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Tranbenhuttenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: mfo/@zv-dialogmethode.de.de
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Authentisch kommunizieren: iiberzeugend — dynamisch — empathisch

31z lamen die wichfizsten Aspekts Threr charizmatizechen Auzztrahlung anszubaven und sia bewnsst zu
nutzen. Erfahren Sie, wis Sie Thre persdnlichen 3tirken mm Dialog wirkunzsvoll einsetzen. Lernan S1e em
Parzénlichkertz-Modell kennen, das Sie unterstiitzt, [hra Gazprachspariner schneller fiir sich zu sewinnen.
Anhand zahlreichsr Praxiz-Tipps erlaben 512, wia Si2 verbal, nonverbal, positv und authentsch dbarzeugen.

Marcus Auth
Ihr Fachdozent dar Prof. Vigele Dhalogmethoda.
Dipl-Wirtzch Ing., STEUCTOGEAWNE —Trainer, Businezs-TV-MModarateor . n.-
- _ . (aSe
Langjihnge Verinebs- und Fohmngserfahrung E\ﬂ %
Vormittag: Nachmittag:
= Die Trias des erfolzreichen Dhialoges: = Tippsz und Beispiels fir mehr Zubrar- baw.
Uberzengung — Dynamik — Empathis Empfanger-Orientierung in der persinlichen
»  Apthentisch und sich seiner selbat-bewusst und schrifilichen Eommmnikation
sein: Das STREUCTOGEANME = Wann welche Warte wirken —
»  (asprich:zparmer besser amschitzen und bed oram!
spannends Erkennmisse der Meurabiologis »  Fhetorik und Dialektik vor dem Hintargrund
»  Charizmatizche Dialogs fihran im unterschiedlichar Personlichkeiten
Bewusstzein der eigenan Stirken = Zahlreiche Interaktive Parts und TThungen

= Cesprichzparmer gewinnen durch Emotion
und Einfihlungs-Wermbgen

Buchen 3ie jeizt als:
1. Inhounse-Seminar: Zum Festpreiz. Sie gestalten Thr Semmar ganz persénlich auf Thre Bedarfhizza in
Abstiromung paf Threm Tramer k], Dokumentation. In Threm Untermelmen odar Hotel.

1. Offenes Seminar: Fir 690, je Teilnshmer (zzgl. hwEL). Sie haben Interesze, wir noch kemen Termin,
wir sammeln alls Anmeldungen bis es mehr als 6 Teillnehmer smd. Dieser ,Wecker® izt fiir

Sie koatenfrei. Dhe Seminare findan zwemmal 1w Jahr 1m Bawm Frankfurt statt. Anders Orte gam auf
Anfraze. Enthalten sind Dolumentation, Getrinks in den Pavzen und Mittapezzen.

3. Einzel-Training: Frazen Sie uns hisrzu gern an.

anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

5V-Dialogmethode — Traiming und Conzulting — Tranbenhuttenwes 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
hobil: =49 (0N6192/200 78-B0 — www.av-dialopmethode.de — email: imfolgl=v-dialogmethode.de.de
16
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Seminar Nr. 999

Ein individuelles Seminar nach Ihren Anforderungen

Gestalten Sie mit einem unserer Trainer [hr individuelles Seminar oder Thren Workshop. Sie sehen Bedarf in
der Auffrischung bzw. im Update zu aktuellen Trends in Sachen Dialog-Marketing der Dialogmethode?

Oder wollen einfach Thre Werbemittel mit allen Mitarbeitern auf die Dialogmethode hin tiberpriifen?
Auch ein personliches Programm zum Dialog-Manager erstellen wir gern mit Thnen gemeinsam.

Sprechen Sie mich an:

ger WE

Klaus Guckler - conl” o)

Ihr Fachdozent P raSe S e‘-('\'\(\ar
Telefon: +49 (0)6192/200 78-80 Oﬂ\'\ﬂe—

Mobil: +49 (0)170 780 37 97

email: info@sv-dialogmethode.de

Beispiel eines Workshops (1-Tag)

e Grundlagen e Workshop:

* Gehirn und Wahrnehmung Optimierung Ihres eigenen Werbemittels!

® Der »stumme« Dialog bei ¢ Gemeinsame Bewertung Werbemittel
Print-und Online-Medien anhand eines Eye-Tracking-Demos

¢ Der »l. Kurz-Dialog« o Diskussion mdglicher Optimierungs-Ansitze

¢ Die Dialog-Formel e Optimierung der eingereichten Werbemittel

e Wichtige Erfolgs-Ursachen im in der Gruppe unter Anleitung des Dozenten
Dialogmarketing e Prisentation der Ergebnisse im Plenum

Wir freuen uns auf lhre Fragen. Auch wenn noch keine konkreten Ideen zu einem Seminar bestehen,
freuen wir uns auf den Dialog mit Ihnen.

Anfrage unter: info@sv-dialogmethode.de

Kennen Sie schon unser LIVE Online-Seminare?
1. Grundlagen zur SV-Dialogmethode

2. Gestalten mit der SV-Dialogmethode

3. Texten mit der SV-Dialogmethode

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Mailing-Check Easy - Testen Sie Thr Mailing im Schnellverfahren.

Mutzt Thr Mailing dis wenigen Sekundsn des ersten Uberflisgens, um Leser zu iberzeugen?’
Mailing-Empfangar entzchaiden in sehr kurzer Zeit, ob sich daz Werterlesen lobhnt.
Vorteile und Eundenmuatzen zind hier von entscheidendar Badenhme.

Diar 3V -hiailmz-Check zeizgt Ihnen anhand emes Blickverlanfs-Videos, vom =1, Kurzdizlogs mit Thram
Mailing, was Thr Empfanger wahrnimmt.

I Klauz Guckler Coﬂsu\t\n%
Ihr Experte / Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staatl. Eommuikations-& Direktmarketimz-Fachwirt Seit vielen Jahren mm
Diraktmarketing und Adress-hManagement titig, u. a. als Marketing-, Werbe-

und Vertrisbsleitar. Trainer der Dialogmathoda.

Beurteilt werden: So funktioniert es!
¢ Abhzender-Sichtbarkeit #  Gie raichen Thr Bailing bel uns am
* Darztellung / Blickverlauf # TInzere Dialog-Experten zeichnan ein
# Verstandlichkeit Blickverlaufs-Demo Thres Mailmgs auf
* Vorteils-Argumentation * 5ie erhalten sine Kurz-Analyza Thres Mailing
* Hinlenkung zur Besponze-Mozlichlkeit
* Textliche Grundlagen #  Thr Preis: aur 390.— Euro e siwsim)

Sie erhalten ein Video und eine personliche Beratung mit Optimierungs-Tipps.

Kennen Sie unsere Seminare und Workshops?
schauen Sie doch mal aof unsere Web-Seite und werden Sie Experte.

1. Inhouze-Seminar: Zum Festpraiz. Sie gestalten Thr Semmar ganz persénlich auf Thre Bedirfnizze in
Abstimmung mif Threm Tramer k]l Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenez Seminar: Festpreis pro Teilnehmer. Daz bezondere, Sie haben Interesze an sinem Seminar, dann
sammeln wir alle Anmeldungen biz min. 6 Tellnehmer zusammen sind. Diezer ,,Wecker® izt fur

Sie kozstenfrei. Dhe Seminare finden zwemmal im Jahr im Fauwm Frankfort statt. Anders Orte gam auf
Anfrage Enthalten sind Dokumentation, Getrinks in den Panzen und Mittageszzen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hisrzo gern an:

Buchen unter: seminar@sv-dialogmethode.de|

SV-Dialogmethode — Training und Conzulting — Tranbenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Tannps

Mobil: +49 (0) 6192200 78 B0 — www.sv-dialopmethode.de — email: infolgzv-dialogmethode.de
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In 3 Seminaren zum "Dialog-Manager,,

Das Dialog-Manager-Zertifikat ist ein echtes
Pfund fir lhren Lebenslauf. Es bescheinigt, dass
Sie die Blick-Regie und die Dialog-Flihrung bei
Print- und Online-Medien beherrschen.

Das Beste: Sie bendtigen nur 3 Seminare,
um sich dieses Zertifikat zu sichern. Bei den
Inhalten kdnnen Sie unter verschiedenen
Themen wahlen — je nachdem, wo lhre
personlichen Schwerpunkte liegen.

e GUER et

Ilhr "Dialog-Manager,, Zertifikat

@

CERTIFICATE

R

Beispiele fiir den Dialog-Manager:

Die Grundlage ist das

- ,Basis-Seminar nach der SV-Dialogmethode”
als Prasenz oder LIVE Online-Seminar.
Zusatzlich zwei weitere Seminare aus den
Bereichen Texten und Gestalten.

Seminar aus dem Bereich Gestalten:

LIVE Online-Seminar

- "Gestalten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- ,Blickgerechte Print Werbung gestalten”

- ,Aktivierende Kataloge gestalten”

Seminar aus dem Bereich Text:

LIVE Online-Seminar
- Jexten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- Texten fur Print-Medien”

- ,Bessere E-Mails und Newsletter schreiben”
- ,Kreatives Schreiben”

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de 19



Kunden-Stimmen:

In Zeiten elektronischer Kommunikationsflut sticht das
V Direct Mailing mit Stil hervor, es driickt Wertschatzung aus,

erweckt beim Empfanger Aufmerksamkeit und wird als

wichtig eingestuft. Auch neue Medien sowie die physische
und digitale Kommunikation gewinnen an Bedeutung und verdndern das Marketing
nachhaltig. Mit solch einem Manahmen-Mix und einem gezielt gesetzten
Dialogmarketing konnen wir eine zielgruppengerechte und noch persénlichere
Ansprache des Kunden erreichen. Die Grundlagen dafiir konnte uns das Basisseminar
zur Siegfried Vogele Dialogmethode hervorragend vermitteln.

Reinhard Scheitl
Leitung Marketing & Produktmanagement, Osterreichische Post AG

/, L
o Repes

Mit seinem Seminar Basis-/Gestaltung zur SV Dialogmethode hat Herr Guckler
unserem Grafiker- und Texter Team ein positives Feedback zur Umsetzung unserer

Direktwerbung gegeben und weitere Ansdtze und Moglichkeiten zur Optimierung
aufgezeigt. Es war eine sehr wertvolle und kurzweilige Veranstaltung fiir alle
Teilnehmer aus der Kreation und dem Marketing.

@ Witt-Gruppe Das neue Format des LIVE Online- -\

Seminars zur SV-Dialogmethode hat uns
A member of the otto group
uberzeugt. Die Aufteilung in drei
Seminar-Blocke kommt den aktuellen Arbeitsbedingungen sehr
entgegen. Das Seminar liefert eine optimale Verbindung von Praxis
und Weiterbildung. Viele praktische Beispiele und die Beziige auf
unsere eigenen Werbemittel helfen uns die Methoden erfolgreich
umzusetzen. Besten Dank flir ein rundum gelungenes Online

Seminar!

Andreas Unfried
Head of Promotion Department, Reader’s Digest Deutschland,
Verlag Das Beste GmbH

Als Werbeagentur mit der Kernkompetenz Direktmarketin
(18 agenturreppa eag P 9
cxrmancerin wollen wir immer auf dem neuesten Stand der
Dialogmethode sein. Im Seminar konnten Sie unser Know-
how durch wertvolle Einblicke weiter vertiefen — ein idealer Partner.

Christian Schmoll
Creative Director

Heise Medien Mit Spannung haben wir das Online-Seminar zur SV-
Dialogmethode erwartet - wir wurden nicht enttauscht

Auch im digitalen Format wurden uns Theorie und Praxis anschaulich nahergebracht.
Herr Guckler hat unsere Werbemittel mit Hilfe des Eye-Tracking-Verfahrens unter die
Lupe genommen und Hilfestellung zur Optimierung gegeben. Ob Print- oder Online-
Kommunikation, das Seminar kann ich jedem, der sich mit Marketing-Kommunikation
beschaftigt, sehr empfehlen. Ein herzliches Dankeschon an Herrn Guckler!

|| Noreen Lengdobler
|‘ I Stv. Leiterin Vertrieb & Marketing & Leiterin Direktmarketing, Heise
Medien GmbH & Co. KG

- )

@ Christian Schmidt
\\‘\ Marketing Manager, Witt-Gruppe

t
4

. _‘ Das Seminar zur Dialogmethode mit Herrn Guckler hat uns
Wol'ld VISIO" bei der Entwicklung unseres Werbematerials zu

ZUKUNFT FUR KINDER . s
- " Gewinnung neuer Spender wirklich vorangebracht. Dass

die Methode Sinn ergibt, zeigt auch der Aufbau des Seminars selbst: Wir blieben mit
interaktiven Elementen und Riickfragen standig im Dialog. Prima!

| Dirk Jacobs
’ Abteilungsleiter Marketing Kommunikation, World Vision
2 Deutschland

. In einem fiir uns zugeschnittenen Workshop konnten wir
Betty Boss" mit Herrn Guckler lernen, wie wir unsere Kunden im Print
wie auch online bestmoglich ansprechen kénnen. Viele
dieser Erkenntnisse zur Gestaltung und Wahrnehmung unserer Kommunikation
konnten wir daraufhin erfolgreich in der Praxis umsetzen.

Jil Mewes
Leiterin Kampagnenmanagement, Betty Bossi

Der Workshop war fiir uns eine grof3e Hilfe. Die
Dialogmethode ist nach wie vor hoch aktuell. Wir haben
viele neue Erkenntnisse erworben, die wir nun erfolgreich
umsetzen. Vielen Dank fiir die gute Zusammenarbeit.

Florian Wetjen
Geschaftsfiihrender Gesellschafter, BTN Miinzen
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Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de 20



Seminar-Anmeldung

SV-Dialogmethode, Training und Consulting, 65719 Hofheim im Taunus
seminar@sv-dialogmethode.de

Seminar-Titel:

U LIVE Online-Seminar / Datum: J Offenes Seminar / Datum:

O Inhouse-Seminar / Datum: 0 Sonstiges:

lhre Kontaktdaten (Bitte erginzen)

Seminar-Teilnehmer:ln

Vorname: Nachname:

E-Mail: (zur Ubermittlung der Online-Zugangsdaten):

Rechnungs-Empfanger:

Vorname: Nachname:
Firma:
Kostenstelle: Kostenart:

StralRe Haus-Nr.:

Land: PLZ: Ort:
eMail (nur fir Rickfragen) @
Telefon:

Es gelten die Allgemeinen Geschiftsbedingungen unter: https://sv-dialogmethode.de/agb/

Unterschrift und Firmenstempel Name in Druckschrift

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Sie haben Fragen?

wir freuen uns auf den
Dialog mit lhnen!

in P @



