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Fragebogen zum Mailing-Check-Easy 
 
Bitte ergänzen Sie alle Felder. Oder senden Sie uns alle Angaben als 
E-Mail an: seminar@sv-dialogmethode.de 
 
Unternehmens- & Rechnungsdaten: 
Unternehmensname 
 
 

 

Branche / Produkt / 
Dienstleistung 
 

 

 
Ansprechpartner: 
Name 
 
 

    
 

Postadresse 
 
 

  

Telefon / Fax 
 
 

  

E-Mail 
 

  

 
Mailing-Check 
Ihr Mailing Ziel: 
 
 
 
 
 
 
 
Sonstige Infos/ Hinweise: 
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Verschwiegenheits-Erklärung 
Hiermit erklären wir, dass alle Informationen, Zahlen und sonstige Informationen nur zum 
Zwecke der Bearbeitung des Mailing-Checks genutzen, gespeichert und verarbeitet werden. 
Alle uns überlassen Unterlagen werden vernichtet oder auf Wunsch an Sie, unseren 
Auftragsgeber, zurückgegeben. 
 
 
 
Ihr Kontakt:     Klaus Guckler 

SV-Dialogmethode.de. 
Tel. 06192 / 200 78 80 
E-Mail info@sv-dialogmethode.de 
www.sv-dialogmethode.de 

Ihr Werbemittel: 
Titel / Name des Mailings: 
 
Was soll der Empfänger tun? 
(Bestellen, sich registrieren 
usw.) 
 
Wurde das Mailing bisher 
eingesetzt, wenn ja mit 
welchen Ergebnissen? 
 
Geplante / eingesetzte 
Auflage? 
 
Text- und Grafik-Gestaltung  
erfolgt in- oder extern? 
 
Greifen Sie auf eigenes 
Bildmaterial zu? 
 

 

Ihre Zielgruppe:  
Beschreiben Sie die 
Zielgruppe so genau wie 
möglich. Z.B.: Adressmiete, 
Bestandskunden die xy 
gekauft haben, nicht Besteller 
der letzten xy Monate, usw. 
 

 


