Seminar Nr. 002

Die Dialogmethode aufbauen, vertiefen und festigen (Inhouse-Workshop)

Dieser neue Inhouse-Praxis-Workshop richtet sich an Teilnehmer des Basis-Seminars oder eines
Gestaltungs-Seminars zur Dialogmethode. Hier frischen Sie ihre Kenntnisse zur Dialogmethode auf.
Oder Sie verfugen tber viel Praxis und wollen diese einmal mit Experten-Wissen abgleichen.

Der groRte Teil des Workshops, befasst sich mit Ihren Werbemitteln im Erfahrungs- und Experten-
Austausch. So werden Ihre Werbemittel im Vorfeld per Eye-Tracking Kamera aufgezeichnet.
Sie sehen, wie ,,Ihre Kunden* Ihr Werbemittel wahrnehmen.

Klaus Guckler

ist Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als
Marketina-. Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialoamethode.

Vormittag: Nachmittag:
«  Grundlagen zur SV- Dialogmethode Beurteilung lhrer Print-Werbemittel
*  Die,,Lebenskurve“ einer Mailing-Aktion
+  Die beiden Systeme im Gehirn / Wahrnehmung
*  Der stumme Verkaufs-Dialog / Die Dialog-Formel
»  Die psychologische Wirkung des 1. Kurz-Dialoges
»  Bedeutung fir die Gestaltung
«  Die Wahrnehmungshierarchie
»  Grundséatze der Gestaltungs-Psychologie in

Bezug auf Bilder und Text

» Je Werbemittel wird im Vorfeld eine
Demo-Eye-Tracking-Aufzeichnung erstellt
Gemeinsame Diskussion in der Gruppe

« Erarbeitung méglicher Optimierungs-Ansatze

In diesem Workshop geht es um die Praxis und Ihre Print-Werbemittel.
Wichtig zur Vorbereitung: Spatestens vier Wochen vor dem Workshop bendtigen wir Ihre Werbemittel zur
Eye-Tracking-Aufzeichnung. Im Anschluss erhalten Sie die Demo-Aufzeichnung lhrer Werbemittel.

Nur als Inhouse-Seminar zu buchen:
Die Workshop-Inhalte sind auf einen Tag angelegt, mit ca. 8 Werbemitteln. Sprechen Sie uns an, wenn Sie
besondere Wiinsche und Anregungen haben.

Wir erstellen Thnen gern ein Angebot

unter: Seminar@sv-dialogmethode.de
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lhre Anmeldung / Seminar Wecker-Anfrage

Bei SV-Dialogmethode, Training und Consulting im Traubenhuttenweg 1 A in 65719 Hofheim im Taunus

Seminar Titel:

Bitte ankreuzen und ergdnzen

[]Inhouse-Seminar [] Einzel-Training:

Ort/Datum Ort/Datum

[ ] Offenes Seminar: [ ] Seminar Wecker-Anfrage

Ort/Datum (Wir informieren Sie liber einen der nachsten

Termin zu oben genannten Seminar).

Besondere Wiinsche z.B. Ort usw.

Ihre Kontaktdaten (nur zur Abwicklung der Anmeldung / Anfrage)
Seminarteilnehmer:

Vorname: Nachname:

Rechnungsempfinger (wenn nicht gleich Seminarteilnehmer):

Vorname: Nachname:
Firma
Kostenstelle z.Hd.

StralRe Haus-Nr.

PLZ Ort:

eMail (nur flr Rickfragen) @

Telefon:

Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen unter http://www.sv-dialogmethode.de

Unterschrift und Firmenstempel:

Name in Druckschrift
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